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Предмет дипломного исследования. Предметом исследования в работе является процесс экономического роста предприятий  в современных условиях хозяйствования.

Объект дипломного исследования. Объектом исследования является управленческая деятельность торговых предприятий. 

Цель определяет задачи дипломного исследования, которые формулируются следующим образом: 
· выявить сформулировать возможные концепции управления предприятиями и определить их отличительные признаки;
· установить факторы, влияющие на стратегическое управление экономическим ростом предприятий;
· обосновать необходимость юридического сопровождения управления экономическим ростом;
· разработать комплекс мероприятий по ускорению финансового роста предприятия.

Методологической основой дипломного исследования послужили фундаментальные положения современной экономической науки, научные труды отечественных и зарубежных ученых различных школ и направлений в области менеджмента и стратегического управления. 
1 Теоретические и нормативные основы финансового роста и его прогнозирования

1.1 Понятие и сущность устойчивого финансового роста компании

Оптимальное соотношение между темпами роста основных показателей для идеально функционирующего предприятия может быть представлено системой соотношений
:
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- темп роста прибыльности собственного капитала;
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- темп роста чистой прибыли; ~ - темп роста объемов реализации (чистой выручки от реализации); 
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- темп роста авансированного капитала.

[image: image5.jpg]T, >100%



означает, наращивание экономический потенциал предприятия;
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свидетельствует о рациональном использовании авансированного капитала;
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означает снижения издержек производства и обращения, а также отражает оптимизацию налоговой политики;
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отражает наращивание инвестиционной привлекательности

предприятия, потенциальный рост курса акций предприятия.


Приведенную систему можно условно назвать «золотым правилом экономики предприятия», поддержание которой гарантирует его процветание. 
Но следует помнить, что несоблюдение данных соотношений не всегда свидетельствует об ухудшении положения предприятия.


Кроме того, следует рассчитать коэффициент устойчивости экономического роста, который показывает, какими в среднем темпами может развиваться предприятие в дальнейшем, не изменяя уже сложившуюся политику привлечения и размещения финансовых ресурсов.

                    Чистая прибыль - выплаченные дивиденды 
КУЭР =----------------------------------------------------------------- .

                    Среднегодовая сумма собственного капитала

Данный коэффициент исследуется с помощью факторного анализа модели
:
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Расти фирма может по-разному. Принято выделять три основных направления роста:

· Органический рост - фирма растет преимущественно за счет своих внутренних возможностей.

· Интегративный рост - фирма растет "вверх" и "вниз" в рамках производственной цепочки или осуществляет горизонтальную интеграцию, преимущественно за счет внешних приобретений.

· Диверсификационный рост - фирма использует возможности за пределами своего основного вида деятельности.

Определяющая роль прибыли требует правильного ее исчисления. От того, насколько обоснованно определена плановая прибыль, во многом будет зависеть успешная финансово-хозяйственная деятельность предприятия.
Расчет плановой прибыли должен быть экономически обоснованным, что позволит осуществить финансирование инвестиций и инноваций, прирост собственных средств, создание эффективных систем организации и стимулирования труда, своевременную выплату налогов в бюджет. Следовательно, планирование прибыли на предприятиях имеет большое значение не только для предпринимателей, но и для национальной экономики в целом.

Многообразие форм и направлений деятельности предприятий и существующая система налогообложения требует раздельного планирования прибыли по ее видам. Раздельно планируется
:

1) прибыль от реализации товарной продукции;

2) прибыль от реализации прочей продукции нетоварного характера;

3) прибыль от реализации имущества;

4) прибыль от внерелизационных доходов.


Соответственно, существуют различные методы планирования прибыли по видам. Наиболее подробно разработаны в теории и успешно применяются на практике методы планирования прибыли от реализации товарной продукции. В отечественной практике чаще применяются метод прямого счета и аналитический метод.

Метод прямого счета используют, как правило, при небольшом ассортименте выпускаемой продукции. Сущность его заключается в том, что прибыль исчисляется как разница между выручкой от реализации продукции в соответствующих ценах с полной ее себестоимостью за вычетом НДС и акцизов:


П = (В х Ц) - (В х С), (1)

где П - плановая прибыль;

В - выпуск товарной продукции в плановом периоде в натуральном выражении;

Ц - цена за единицу продукции (за вычетом НДС и акцизов);

С - полная себестоимость продукции.

Расчету прибыли предшествует определение выпуска сравнимой и несравнимой продукции в планируемом периоде по полной себестоимости и в ценах, а также остатков готовой продукции на складе и товаров отгруженных на начало и конец планируемого периода. 

Расчет прибыли методом прямого счета прост и доступен, но он не позволяет выявить влияние отдельных факторов на ее рост и при большой номенклатуре продукции очень трудоемок.

Аналитический метод планирования прибыли применяется при большом ассортименте выпускаемой продукции, а также в качестве дополнительного к методу прямого счета в целях поверки и контроля последнего.

Преимущество метода состоит в том, что он позволяет определить влияние отдельных факторов на плановую прибыль.


При аналитическом методе прибыль рассчитывается не по каждому виду выпускаемо в планируемом году продукции, а по всей сравнимой продукции в целом. Исчисление прибыли аналитическим методом состоит из следующих этапов
:

1) определение базовой рентабельности, как частного от деления прибыли за отчетный период на полную себестоимость сравнимой товарной продукции за тот же период;

2) исчисление объема товарной продукции в планируемом периоде по себестоимости отчетного периода и определение прибыли от реализации товарной продукции исходя из базовой рентабельности;

3) учет влияния на плановую прибыль различных факторов: снижение (повышение) себестоимости сравнимой продукции, повышение ее качества, изменение ассортимента, цен и т.п.

При этом методе прибыль по сравнимой товарной продукции рассчитывается отдельно. Учитывается также прибыль, которая может быть получена от реализации остатков готовой продукции, находящихся на складах предприятия на начало и конец планируемого периода, и прибыль, воплощенная в товарах, отгруженных на начало и коней периода.

Кроме прибыли от реализации товарной продукции, в составе валовой прибыли рассчитывается прибыль от реализации прочей продукции и услуг, прибыль от реализации имущества, а также планируемые внереализационные доходы и расходы. При этом применяются как традиционные, так и специальные методы (экспертные, статистические, экономико-математические и др.).

В ряде случаев применяется метод совмещенного расчета прибыли. При его использовании применяются элементы первого и второго методов. Так, стоимость товарной продукции в ценах планируемого периода и себестоимость отчетного года определяются методом прямого счета, а воздействие на прибыль отдельных факторов с помощью аналитического метода.
Исчисление оптимальной величины прибыли является важнейшим элементом планирования предпринимательской деятельности на современном этапе хозяйствования.

Для прогнозирования максимально возможной прибыли целесообразно применять различные методы ее определения.

Кроме вышеназванных, существуют методы финансового анализа, применяемые с целью оперативного и стратегического планирования. Например, операционный анализ, называемый также анализом «издержки-стоимость-объем-прибыль», который позволяет отслеживать и увязывать в единую систему финансовые результаты бизнеса, издержки и объемы производства. 

Ключевыми элементами операционного анализа служат
:

1) производственный (операционный) рычаг;

2) порог рентабельности;

3) запас финансовой прочности предприятия.

Использование этих ключевых элементов в системе операционного анализа базируется, в частности, на сопоставлении выручки от реализации продукции с общей суммой затрат, подразделяемых на постоянные (условно-постоянные) и смешанные.

Известно, смешанные затраты в среднем составляют небольшой удельный вес в структуре себестоимости, что позволяет сосредоточить внимание на постоянных и переменных расходах и выявить их влияние на величину прибыли. Дело в том, что прирост прибыли зависит от относительного изме6нения переменных или постоянных затрат.

На использовании данного тезиса базируются обоснования ряда методик, позволяющих определить величину прибыли в плановом периоде.

Часто используются методы, основанные на «эффекте производственного рычага», под которым в предпринимательской терминологии экономически развитых стран, понимают такое явление, когда с изменением выручки от реализации продукции происходит более интенсивное изменение прибыли в ту или иную сторону.

То есть чем выше удельный вес постоянных затрат и соответственно ниже удельный вес переменных затрат при неизменной сумме выручки от реализации, тем сильнее «эффект производственного рычага», - и наоборот.

Когда же выручка от реализации снижается, сила воздействия «рычага» возрастает как при повышении, так и при понижении удельного веса постоянных затрат в общей их сумме, то есть каждый процент снижения выручки дает все больший и больший процент снижения прибыли, причем сила «рычага» возрастает быстрее, чем увеличиваются постоянные затраты.

При возрастании выручки от реализации, если порог рентабельности пройден, сила воздействия рычага убывает: каждый процент прироста прибыли дает все меньший и меньший процент прибыли.

Сила воздействия «производственного рычага» в значительной степени зависит от уровня фондоемкости, то есть чем больше основной капитал, тем больше постоянные затраты.

Но при скачке постоянных затрат, диктуемом интересами дальнейшего наращивания выручки предприятия, приходится проходить новый порог рентабельности.

Порог рентабельности - это такая выручка от реализации, при которой предприятие уже не имеет убытков, но еще не имеет и прибылей. 
Разница достигнутой фактической выручкой от реализации и порогом рентабельности составляет запас финансовой прочности предприятия. Если выручка от реализации опускается ниже порога рентабельности, то финансовое положение предприятия ухудшается, образуется дефицит ликвидности средств, то есть
: 
Запас финансовой прочности =  Выручка от реализации - Порог рентабельности. 
Сила воздействия операционного «рычага», как уже отмечалось, зависит от относительной величины постоянных издержек.

Рассмотренные выше методы определения прибыли создают возможность при их применении планировать на перспективу размеры прироста прибыли, определять направления ее максимизации и заблаговременно принимать меры по оптимизации структуры затрат в целях укрепления финансового положения предприятия и его дальнейшего эффективного развития.

Степень риска предпринимательской деятельности позволяет получить анализ безубыточности. Чем выше расположена точка нулевой прибыли, тем надежнее должна быть гарантия осуществления ваших прогнозов по объемам реализации, поэтому можно порекомендовать не допускать слишком высоких постоянных расходов на этапе становления бизнеса.

Рентабельность - это обобщающий показатель, характеризующий качество работы промышленного предприятия, так как при всем значении массы получаемой прибыли наиболее полную качественную оценку производственно-хозяйственной деятельности предприятия дает величина рентабельности и ее изменение. Он представляет собой отношение прибыли к производственным фондам или к себестоимости продукции. Показатель рентабельности оценивает эффективность производства и расходов на него.

По методу исчисления в народном хозяйстве существует рентабельность предприятий Рпр. и рентабельность продукции Рпрод. Первый показатель определяется как отношение балансовой прибыли П к среднегодовой стоимости основных производственных фондов Фоп и оборотных средств Фоб
:

Рпр = (П / (Фоп + Фоб)) х 100% 

Второй показатель рентабельности выражается отношением балансовой прибыли П к себестоимости готовой продукции С
:

Рпр = (П / С) х 100% 

Методы определения рентабельности наглядно показывают, что уровень рентабельности и его изменение непосредственно связаны с ценами на промышленную продукцию. Следовательно, объективная система ценообразования является важной предпосылкой определения обоснованного уровня рентабельности, который в то же время может оказывать влияние на изменение уровня цен на продукцию. Таким образом, обоснованные методы установления и планирования рентабельности находятся в тесной взаимосвязи с системой ценообразования. Величина прибыли, а следовательно, и уровень рентабельности, прежде всего, зависят от изменения цен на продукцию и ее себестоимости.

В понятии рентабельности производства сопоставляются накопления, создаваемые в процессе изготовления продукции, с первоначально выделенными данному предприятию производственными фондами. 
Рентабельность производства служит измерителем эффективности использования средств, находящихся в распоряжении предприятия.

Основным фактором роста прибыли является снижение себестоимости продукции. Однако на величину балансовой прибыли оказывает влияние еще ряд факторов - изменение цен на продукцию, величина остатка нереализованной продукции, объем реализации, структура производства и др. 
Показатели рентабельности являются важными характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия с различных позиций и группируются в соответствии с интересами участников экономического процесса, рыночного обмена.

Показатели рентабельности являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли (и дохода) предприятий. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. При анализе производства показатели рентабельности используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования.

Основные показатели рентабельности, применяемые на уровне предприятия, можно объединить в следующие группы:

-показатели рентабельности продукции;

-показатели рентабельности капитала (активов);

-показатели, рассчитанные на основе потоков наличных денежных средств.

Вывод: основными показателями предпринимательской деятельности, которые необходимо рассчитать при планировании роста компании являются прогнозируемая прибыль и рентабельность. 
1.2  Теоретико-методические подходы к прогнозированию устойчивого
финансового роста компании 

Перспективное финансовое планирование определяет важнейшие показатели, пропорции и темпы расширенного воспроизводства, оно является главной формой реализации целей предприятия.

Перспективное финансовое планирование в современных условиях охватывает период от 1 года до 3 (редко – до 5) лет. Однако такой временной интервал носит условный характер, поскольку зависит от экономической стабильности в стране деятельности, возможности прогнозирования объемов финансовых ресурсов и направления их использования.

Основу перспективного планирования составляет прогнозирование, которое является воплощением стратегии предприятия на рынке. Прогнозирование состоит в изучении возможного финансового состояния предприятия на длительную перспективу. Прогнозирование базируется на обобщении и анализе имеющейся информации с последующим моделированием возможных вариантов развития ситуаций и финансовых показателей. Важный момент при осуществлении прогнозирования – признание факта стабильности изменения показателей деятельности предприятия от одного отчетного периода к другому.


Существует несколько методов расчета прогнозных значений финансовых показателей. 


Выделяются три основных метода прогнозирования финансового состояния  организации
:

- бюджетный метод;

- метод процента от продаж;

- экономико-математический метод.


Бюджетный метод. Бюджет – это годовой финансовый план  организации. Он является формализованным изложением намерений руководства в отношении продаж, расходов и других финансовых действий на предстоящий год. Бюджет является как инструментом планирования, так и инструментом контроля: в самом начале периода действия бюджет представляет собой план или норматив; в конце периода действия он служит средством контроля, с помощью которого руководство может определить эффективность действий и составить план мероприятий по совершенствованию деятельности  организации в будущем. С помощью компьютерной технологии составление бюджета может быть полезно в оценке различных вариантов «что – если». Такой анализ облегчает руководству поиск наилучшего образа действий среди альтернатив. Если руководству не понравится что-то в прогнозной финансовой отчетности, оно может изменить запланированные предполагаемые действия и решения.


Как правило, общий (главный) бюджет  организации включает в себя два основных элемента: текущий бюджет и финансовый бюджет. В состав текущего бюджета входят прогноз продаж (план сбыта), план закупок товаров со всеми сметами расходов и прогнозный отчет о прибылях и убытках. Финансовый же бюджет состоит из бюджета денежных средств и прогнозного бухгалтерского баланса. Рассмотрим основные этапы бюджетирования.

Подготовка прогноза реализации. Прогнозируются как в стоимостном, так и в натуральном выражении на основании имеющихся договоров на поставку товаров, маркетингового анализа и анализа безубыточности. Здесь же определяется кредитная политика  организации на предстоящий год и рассчитывается график поступления денежных средств с помесячной разбивкой.

Формирование плана закупок товаров. План закупок формируется исходя из прогноза в натуральном выражении с учетом имеющихся остатков нереализованных запасов на начало прогнозного года и необходимости создания переходящих запасов товаров на следующий за ним год. На основании плана закупок прогнозируются себестоимость продаж, издержки обращения и полная себестоимость товаров. Здесь формируется график платежей, связанных с основной деятельностью  организации.

Расчет бюджета денежных средств. Бюджет денежных средств  организации, как правило, формируется с помесячной разбивкой и состоит из четырех следующих разделов
:

а) раздела денежных поступлений, включающего в себя остаток денежных средств на начало периода прогнозирования, поступления денежных средств от покупателей и прочие денежные поступления;

б) раздела выплат, содержащего все денежные платежи, запланированные на прогнозируемый период;

в) раздела излишка или дефицита денежных средств, который показывает разницу между первым и вторым разделами, а также содержит остаток денежных средств на конец периода прогнозирования;

г) финансового раздела, в котором предусматривается покрытие дефицита денежных средств (отрицательного итога третьего раздела) за счет различных источников внешнего финансирования (кредитов, займов, эмиссии ценных бумаг организации).

Следует отметить, если торговая организация намерена осуществлять в предстоящем году инвестиционную деятельность, то формируется бюджет капитальных вложений, в котором отражаются предполагаемые направления инвестирования и источники финансирования инвестиций.

Прогнозирование отчета о прибылях и убытках. Прогнозный отчет о прибылях и убытках рассчитывается на основании прогнозов продаж и себестоимости с учетом необходимости обслуживания внешних источников финансирования. В ходе расчета определяются предполагаемые суммы налогов, которые необходимо выплатить в предстоящем году и учесть во втором разделе бюджета денежных средств. Это определяет необходимость взаимоувязки бюджета денежных средств и прогнозного отчета о прибылях и убытках.

Прогнозирование бухгалтерского баланса. Прогнозный бухгалтерский баланс разрабатывается путем корректировки статей бухгалтерского баланса за предшествующий (отчетный) год с учетом всех видов деятельности, которые предполагается вести в течение предстоящего года.

Бюджетный метод является наиболее точным и подробным из всех методов прогнозирования финансового состояния  организации, однако достаточно трудоемким и используется, как правило, средними и крупными торговыми организациями.

Метод процента от продаж. Этот метод, обладающий преимуществами простоты и лаконичности, требует предварительной оценки некоторых будущих расходов, активов и обязательств в виде процента от продаж в течение предстоящего периода. Затем полученные данные, выраженные в процентах, с учетом запланированных объемов продаж используются для составления прогнозных бухгалтерских балансов.

Все вычисления делаются на основе следующих предположений
:

1. Переменные расходы, оборотные активы и краткосрочные обязательства при наращивании объема продаж на определенное количество процентов увеличиваются в среднем на столько же процентов. Это означает, что и оборотные активы, и краткосрочные обязательства будут составлять в плановом периоде прежний процент от выручки.

2. Внеоборотные активы берутся в прогноз, как правило, неизменными.

3. Долгосрочные обязательства и уставный капитал берутся в прогноз неизменными.

4. Нераспределенная прибыль прогнозируется с учетом нормы распределения чистой прибыли на дивиденды и чистой рентабельности продаж: к нераспределенной прибыли на конец базового года прибавляется прогнозируемая чистая прибыль (произведение прогнозируемой выручки на чистую рентабельность продаж) и вычитаются дивиденды (прогнозируемая чистая прибыль, умноженная на норму распределения чистой прибыли на дивиденды).

5. Подсчитав все это, выясняют, сколько пассивов не хватает, чтобы покрыть необходимые активы пассивами – это и будет требующаяся сумма дополнительного внешнего финансирования (ТВФ). Рассчитать эту сумму можно также по формуле
:

ТВФ = ТУА – СУП – УНП = (А/ П)*dП – (О/ П )*DП – ЧР*ПП*(1–Д) , (1)

где ТУА – требуемое увеличение активов;

СУП – спонтанное увеличение пассивов (обязательств);

УНП – увеличение нераспределенной прибыли;

А/ П – активы, увеличивающиеся спонтанно в связи с увеличением объема продаж, выраженные в процентах от продаж;

О/ П – пассивы (обязательства), увеличивающиеся спонтанно в связи с увеличением объема продаж, выраженные в процентах от продаж;

dП – изменения объемов продаж;

ЧР – чистая рентабельность реализованной продукции;

ПП – планируемые продажи (прогнозируемая выручка);

Д – норма распределения чистой прибыли на дивиденды.

Главное преимущество рассматриваемого метода состоит в том, что он прост и недорог при использовании. Он предполагает, что торговая организация не имеет достаточного запаса финансовых ресурсов для обеспечения планируемого увеличения объема продаж, в связи с чем возникает необходимость в дополнительном внешнем финансировании. В целом он менее точен, чем предыдущий, однако позволяет получать довольно надежные результаты, что делает возможным его использование преимущественно в торговых организациях малого бизнеса.

Экономико-математический метод. Этот метод прогнозирования финансового состояния  организации связан с применением математических методов обработки временных, пространственных и пространственно-временных совокупностей. Эти методы занимают ведущее место с точки зрения формализованного прогнозирования и существенно варьируют по сложности используемых алгоритмов. Выбор того или иного метода зависит от множества факторов, в том числе и имеющихся в наличии исходных данных.

Первая ситуация – наличие временного ряда – встречается на практике наиболее часто: финансовый менеджер имеет в своем распоряжении данные о динамике показателя, на основании которых требуется построить приемлемый прогноз (то есть речь идет о выделении тренда). Такими показателями, например, могут быть различные финансовые коэффициенты на протяжении определенного временного интервала через определенные временные периоды. В результате получается зависимость финансовых коэффициентов от фактора времени, заданная таблицей, которая обрабатывается с помощью специальных математических методов (простого динамического анализа, анализа при помощи авторегрессионных зависимостей и т. д.) и экстраполируется в будущее, давая соответствующий прогноз на различные промежутки времени.

Вторая ситуация – наличие пространственной совокупности – имеет место в том случае, когда по некоторым причинам статистические данные о показателе отсутствуют либо есть основание полагать, что его значение определяется влиянием некоторых факторов. В этой ситуации может применяться многофакторный регрессионный анализ. При этом в результате качественного анализа выделяются факторы, влияющие на изменение прогнозируемого показателя (того или иного финансового коэффициента), и строится чаще всего линейная регрессионная зависимость.

Третья ситуация – наличие пространственно-временной совокупности – имеет место в том случае, когда ряды динамики недостаточны по своей длине для построения статистически значимых прогнозов, а также необходимо учесть в прогнозе влияние факторов, различающихся по экономической природе и динамике. Исходными данными служат матрицы показателей (финансовых коэффициентов), каждая из которых представляет собой значения тех же показателей (финансовых коэффициентов) за различные периоды времени. Обработка таких совокупностей осуществляется, в частности, посредством метода осреднения параметров одногодичных уравнений регрессии, метода заводо-лет и ковариационного анализа.

Все составляющие третьего метода прогнозирования финансового состояния организации требуют, как правило, сложных математических моделей и мощных пакетов программного обеспечения, а для использования некоторых из них необходим также большой статистический материал.

Подводя черту под этим кратким рассмотрением основных методов прогнозирования финансового состояния  организации, необходимо отметить, что два первых (бюджетный и метод процента от продаж) являются инструментами краткосрочного прогнозирования финансового состояния, а третий (экономико-математический метод) – инструментом долгосрочного прогнозирования финансового состояния  организации. 

 
Финансовое состояние предприятия может быть достаточно корректно описано с помощью трех классических моделей: баланса доходов и расходов, баланса активов и пассивов и баланса поступлений и платежей. Эти же модели позволяют оценить результативность и эффективность деятельности предприятия. Поэтому методологической основой прогнозирования финансового состояния и результатов деятельности предприятий должны быть эти три баланса. Баланс доходов и расходов, описывающий результаты деятельности предприятия за период, баланс активов и пассивов, создающий финансовый образ предприятия и характеризующий структуру его активов и обязательств, и баланс поступлений и платежей, представляющий движение платежных средств между предприятием и его контрагентами и дающий полное представление о динамике инкассации дебиторской задолженности и финансировании всех операций предприятия за период, в совокупности формируют финансовую модель предприятия. Поэтому прогнозирование финансового состояния предприятия и результатов его деятельности и есть процесс создания вариантов финансовой модели предприятия. учитывающей любые возможные решения по формированию производственно-сбытовой программы, по реализации инвестиционных проектов, по приобретению материалов и сырья, по определению сроков предоставления коммерческих кредитов потребителей, по формированию фонда заработной платы, по покупке трех веников и т.д. и т.п.


Процесс формирования финансовой модели предприятия (и прогнозирования его состояния) имеет следующую последовательность. Первым разрабатывается баланс доходов и расходов. Прогнозируемые (планируемые) результаты деятельности предприятия за период и исходное состояние активов и обязательств являются основанием для проектирования баланса активов и пассивов. Содержание двух предыдущих балансов позволяет рассчитать (именно рассчитать!) поток поступлений и платежей за период.

Поскольку формирование трех балансов - абсолютно формализованная процедура, правила которой определены нормами бухгалтерского учета, и столь же формализованы взаимосвязи между балансами, процесс финансового прогнозирования может быть легко компьютеризован. Это позволяет достаточно быстро, в режиме реального времени, делать оценки последствии любых возможных финансовых решений.


Порядок проведения процедуры прогнозирования финансового состояния и результатов деятельности предприятия включает, во-первых. подготовку исходной информации о состоянии предприятия и подготовку плановых решении, разделенных на шесть блоков. Блок первый - исходное состояние активов и пассивов предприятия, данные финансовой отчетности. Блок второй - планируемый < прогнозируемый) объем продаж и условия реализации продукции. Это информация от службы сбыта (маркетинга). Блок третий - планируемые инвестиции и дезинвестиции во внеоборотные активы. Данная информация готовится финансовым отделом на основе предварительных (проектных) плановых решений по техническому развитию предприятия. Блок четвертый - прогнозируемые на конец периода складские запасы готовой продукции и материалов, остатки незавершенного производства, величина дебиторской задолженности и других элементов оборотных активов. Прогнозные оценки должен делать финансовый отдел после консультаций с соответствующими службами предприятия. Блок пятый - решения по изменению уставного капитала в выплате дивидендов. Блок шестой -проектные решения по финансированию деятельности предприятия на прогнозируемый период, в том числе получение и возврат долгосрочных и краткосрочных кредитов, изменения величины коммерческой кредиторской задолженности, остатки задолженности по заработной плате и платежам в бюджет и внебюджетные фонды. Кроме этого, для моделирования необходимо использовать компьютеризованный блок расчета налогов или вводить информацию о рассчитанной иными методами величине платежей, подлежащих уплате в бюджет и внебюджетные фонды в течение прогнозируемого периода. Вторым действием необходимо исходную информацию определенным образом структурировать, то есть внести в соответствующие форматы (таблицы). Далее, на основе этой структурированной информации создается финансовая модель предприятия и прогнозные балансы доходов и расходов, активов и пассивов, поступлении и платежей. Полученные балансы и есть база для принятия решении.


Период прогнозирования, варианты прогнозов

Период прогнозирования может быть принципиально любой: от месяца до пятидесяти лет. Его выбор определяется. во-первых, целями прогнозирования. то есть характером решений. которые предстоит принять с использованием прогнозных оценок, во-вторых, достоверностью исходной информации. Очевидно, что бессмысленно производить прогнозные расчеты, когда погрешность некоторых данных, например, объема продаж. превышает 15 – 20%. Такой прогноз имеет мало смысла, поскольку решения, последствия принятия которых имеют вероятность осуществления + 20%, можно принимать и без трудоемких прогнозных расчетов. В настоящих условиях России прогнозные расчеты могут дать вполне корректный результат при выборе периода прогнозирования от нескольких дней до 2 - 2.5 лет. Данный выбор обусловлен тем. что. с одной стороны, для оценки ближайших перспектив необходим краткосрочный прогноз: с другой - для рационализации выбора и оценки стратегии и тактики действии высшему руководству предприятии следует оценить его перспективы не менее чем на 2 года. поскольку в этот период окупаются вложения в более или менее эффективные инвестиционные проекты.


В практике принято чаще всего оценивать будущее в трех вариантах: пессимистическом. оптимистическом и реалистическом. Это позволяет руководителям предприятия быть готовыми как к неожиданным неприятностям. так и к счастью по случаю.


Итоговая проверка заключается в возврате к предыдущим этапам, проверке математических расчетов, обоснованности принятых допущений, сопоставлении запланированных данных с имеющимися 

и т.д. 

2 Оценка методов прогнозирования роста компании ЗАО «АМВИТ»
2.1 Характеристика компании ЗАО «АМВИТ»

Компания «АМВИТ» является эксклюзивным представителем немецкой фирмы Permatex GmbH на территории стран СНГ. Фирма Permatex GmbH входит в состав компании DuPont. Фирма Permatex GmbH является одним из ведущих производителей защитных материалов.


 Четкая ориентация материалов на определенные сферы применения и длительный опыт их применения позволяет предлагать потребителям множество проверенных вариантов для применения в конкретных условиях с учетом сцифики этих условий.


"АМВИТ" успешно работает на российском рынке защитных покрытий с 1995 года, а с 2001-го является эксклюзивным представителем Sika Deutschland GmbH Business Unit Protective Coatings, на территории стран СНГ и Балтии по защитным покрытиям: Sika® Asplit®, Betonol®, Sika® Epiter®, Sika® Permacor®, Sika® Unitherm®.


Среднесписочная численность работников 71 человек.


В перечень услуг, предоставляемых "АМВИТ" входят:
· Технические консультации.
· Обучение специалистов в России и в Германии.
· Помощь в подборе необходимых материалов.
· Производство покрывных лаков любого цвета.
· Поставка материалов.
· Оказание помощи при выполнении работ по нанесению материалов.
Подбор и поставка оборудования, применяемого при нанесении материалов.

"АМВИТ", в настоящее время, на рынке  единственная на сегодняшний день компания, предлагающая полный комплекс высококачественных защитных покрытий, как для промышленных, так и для гражданских объектов по самым демократичным ценам.

2.2  Анализ финансовых показателей деятельности предприятия


Обобщенно наиболее важные показатели финансового состояния предприятия представлены в форме №1 (баланс)  и  2 (отчет о прибылях и убытках).Данные представлены в приложениях 1, 2 . 

 К ним относятся
:  прибыль ( убыток ) от реализации продукции ( работ,  услуг ),  прибыль ( убыток ) от прочей реализации,  доходы и расходы от внереализационных операций,  балансовая прибыль,  налогооблагаемая прибыль,  чистая прибыль и др. 
   
  Устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы.  В процессе функционирования предприятия и величина активов,  и их структура претерпевают постоянные изменения.  Наиболее общее представление об имевших место  качественных изменениях в структуре средств и их источников,  а также динамике этих изменений можно получить с помощью вертикального и горизонтального анализа отчетности.

  Аналитический баланс – преобразованный из стандартной формы бухгалтерского баланса в укрупненную (агрегированную). При этом объединены однородные по экономическому содержанию статьи баланса. Данная форма более удобна для чтения и проведения анализа.


Аналитическая группировка статей актива баланса представлена в таблице 1 . 

	Таблица 1  -  Аналитическая группировка статей актива баланса, тыс. руб. 

	

	Группировки статей баланса
	Услов
ные обозначе-ния
	Строка баланса
	На начало отчетного периода
	На конец отчетного периода
	Горизонтальный Анализ
	Вертикальный анализ
	Изменения в уд.весе

	
	
	
	
	
	Абсолют. отклон.    (гр.2-гр.1)
	Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100) 
	На начало отчетного периода,%
	На конец отчетного периода,%
	

	А
	Б
	В
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	АКТИВ

	1
	Имущество предприятия (валюта баланса)
	ВБ
	300
	68 692
	83 438
	14745,4
	121,47
	100,00
	100,00
	0

	1.1
	Иммобилизованные активы (основной капитал )
	ИА=А1
	190
	36 068
	48 531
	12463,5
	134,56
	52,51
	58,16
	5,66

	1.2
	Оборотный капитал (мобильный капитал )
	ОК=А2
	290
	32 625
	34 906
	2281,9
	106,99
	47,49
	41,84
	-5,66

	1.2.1
	Запасы
	
	210
	5 768
	9 634
	3866
	167,02
	17,68
	27,60
	9,92

	1.2.2
	Дебиторская задолженность и прочие активы
	ДЗ
	230+240+220+270
	25 912
	24 056
	-1855,9
	92,84
	79,42
	68,92
	-10,51

	1.2.3
	Денежные средства и краткосрачные цен.бумаги
	ДС
	250+260
	945
	1 216
	271,8
	128,77
	2,90
	3,48
	0,59

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Имущество предприятия  (валюта баланса ) на начало и конец года соответственно составило 68 692 тыс.руб. и   83 438 тыс.руб. 

Увеличение имущества произошло на 21.48 %. В основном это было вызвано ростом   иммобилизованных активов (основного капитала) с 36 068на начало года до  48 531 тыс.руб. на конец года, также изменилась их доля в общей стоимости имущества предприятия и составила 58,16 %.

На основе проведенного анализа структуры активов можно сделать выводы о типе стратегии предприятия в отношении долгосрочных вложений. Ситуация, когда наибольшая часть внеоборотных активов представлена производственными основными средствами, характеризует ориентацию на создание материальных условий расширения основной деятельности предприятия

Уменьшилась на 5,66 % доля  оборотного  (мобильного ) капитала, Снижение  доли  оборотного капитала снижает  возможность маневренности оборотных средств.
Если же рассматривать оборотный капитал в разрезе статей, то увеличение  запасов произошло на 67,02 %, дебиторской задолженности снизилась до  92,84 7%. Произошел  рост  денежных средств и краткосрочных ценных бумаг с 945  тыс.руб. до 1216  тыс. руб., что составило 128,77%

 Увеличение запасов отрицательно  влияет на ликвидность предприятия, так как материалы имеют меньшую ликвидность чем денежные средства и ценные бумаги. Структура оборотного капитала на начало и конец отчетного периода представлена на рисунке  2 и 3. 
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Рисунок 2  Структура оборотного капитала на начало отчетного периода
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Рисунок 3  Структура оборотного капитала на конец периода.  
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	Таблица 2 -  Аналитическая группировка статей пассива баланса, тыс. руб.
	

	Группировки статей баланса
	Условные обозначе-ния
	Строка баланса
	На начало отчетного периода
	На конец отчетного периода
	Абсолют. отклон. (гр.2-гр.1)
	Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100)
	Вертикальный анализ
	Изменения в уд.весе

	
	
	
	
	
	
	
	На начало отчетного периода,%
	На конец отчетного периода,%
	

	А
	Б
	В
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	ПАССИВ

	1
	Источники формирования имущества(валюта баланса)
	ВБ
	700
	68 692
	83 438
	14745,4
	121,47
	100,00
	100,00
	0,00

	1.1
	Собственный капитал
	СК
	490+640
	28 884
	42 894
	14010,1
	148,50
	42,05
	51,41
	9,36

	1.2
	Заемный капитал
	ЗК
	690-640+590
	39 808
	40 543
	735,3
	101,85
	57,95
	48,59
	-9,36

	1.2.1
	Долгосрочные пассивы (кредиты и займы)
	ДСП
	590
	8980,6
	13596,4
	4615,8
	151,39 
	22,56
	33,54
	10,98

	1.2.2
	Краткосрочные пассивы
	КСП
	610+660+650+
630
	2040,7
	4643,5
	2602,8
	56,05
	5,13
	11,45
	6,33

	1.2.3
	Кредиторская задолженность
	КЗ
	620
	28 787
	22 304
	-6483,3
	77,48
	72,31
	55,01
	-17,30


Произошло увеличение  стоимости  собственного капитала, заемного капитала, снижение  кредиторской задолженности. Произошел рост  долгосрочных пассивов с 8980,6., до 13596,4 тыс. руб. Увеличился  размер и краткосрочных пассивов с 2040,7 тыс. руб., до 4643,5  тыс. руб. Общий  рост доли заемного капитала  свидетельствует об снижении финансовой устойчивости предприятия  на рынке и снижает  возможность проводить собственную финансовую политику и стратегию.

Анализ  платежеспособности и  ликвидности баланса предприятия. 

Таблица 3 - Анализ платежеспособности
	 Наименование показателя 
	Нормальное ограничение
	Информационное обеспечение
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения (+, -)
	В % к предшествующему периоду

	Коэффициент текущей ликвидности (Ктл)
	необх значение 1;оптимальное не менее 2
	стр. 290/(690-650-640)
	1,06
	1,30
	0,24
	122,40

	Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл)
	допустимое 0,7:0,8; желательно 1,5
	(стр. 290-210-220)/(690-650-640)
	0,75
	0,85
	0,10
	113,91

	Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособности) (Кал)
	Кал >=0,2:0,5
	стр. 260/(690-650-640)
	0, 2
	0, 4
	0, 2
	178,04

	Маневренность собственных оборотных средств
	уменьшение показателя в динамике - положительный факт
	(стр. 490-190+590)/490
	0,06
	0,18
	0,12
	304,56

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (Ко)
	не менее 0,1
	(стр. 490-190)/290
	0,22
	0,16
	0,06
	73,32

	Коэффициент восстановления платежеспособности(Квп)
	не менее 1,0
	(Кт.л.1+(1/2*(Кт.л.1-Кт.л.0)))/2
	0,59
	0,71
	0,12
	120,15

	Доля собственных оборотных средств в активах
	зависит от отраслевой принадлежности
	стр. 290/300
	0,47
	0,42
	-0,06
	88,09

	Доля запасов в оборотных активах
	 
	(стр. 210+220)/290
	0,29
	0,34
	0,05
	116,79

	Доля собственных оборотных средств в покрытии запасов
	 
	(стр. 490-190+590)/(210+220)
	0,18
	4,73
	4,55
	2580,67

	Доля основных средств в оборотных активах


	 
	стр. 120/300 
	0,42
	0,44
	0,02
	105,60


Анализ платежеспособности показал невыполнение ограничений по коэффициентам платежеспособности. Согласно стандартам считается, что коэффициент текущей ликвидности должен находится в пределах 1 и 2 (иногда 3). Нижняя граница обусловлена тем, что текущих активов должно быть по меньшей мере достаточно для погашения краткосрочных обязательств, иначе предприятие может оказаться неплатежеспособным по этому виду кредита. В нашем случае коэффициент текущей (общей) ликвидности составил по состоянию на начало и конец года соответственно 1,06 и 1,3

Коэффициент быстрой ликвидности – показатель, характеризующий способность предприятия выполнять краткосрочные обязательства за счет более ликвидной части активов.

                        Кбл = (ТА – Запасы – НДС)






  (ТП – доходы будущих периодов – резервы предстоящих расходов)            

По результатам расчетов коэффициент быстрой ликвидности составил на начало и конец года соответственно 0,75 и 0,85 .

 Это свидетельствует о том, что для погашения краткосрочных долгов ликвидных активов достаточно.

Коэффициент абсолютной ликвидности – показатель, характеризующий способность предприятия выполнять краткосрочные обязательства за счет свободных денежных средств и краткосрочных финансовых вложений.

Наиболее ликвидными статьями оборотных средств являются денежные средства, которыми располагает предприятие на счетах в банках и в кассе, а также в виде ценных бумаг.

                                Каб = денежные средства




 (ТП – доходы будущих периодов – резервы предстоящих расходов) 

Расчеты показывают, что значение коэффициента на начало и конец года соответственно составило 0,2 и 0,4 позволяет делать вывод о платежеспособности анализируемого предприятия ,т.е. соответствует нормативному.

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами – показатель, определяющий какая часть оборотных активов образована за счет собственного капитала.

                  Ко = собственные оборотные средства / оборотные активы                              

Расчеты показывают, что значение коэффициента на начало и конец года соответственно составило 0,22 и 0,16, что позволяет сделать вывод о том, что обеспеченность предприятия собственными средствами уменьшилась, но находится на приемлемом уровне.

Коэффициент маневренности – показатель, характеризующий размер части собственного капитала вложенный в наиболее маневренную (мобильную) часть активов.

   Км = собственные оборотные средства/собственный капитал             

Расчеты показывают, что значение коэффициента на начало и конец периода соответственно составили 0,06 и 0,18 . Маневренность средств предприятия снижается. 

	Таблица 4  - Анализ ликвидности баланса, тыс. руб.

	Актив
	Способ расчета (стр. балан
са)
	На начало года
	На конец года
	Пассив
	Способ расчета (стр. баланса)
	На начало года
	На конец года
	Платежный излишек или недостаток

	
	
	
	
	
	
	
	
	На начало года
	На конец года

	1 Наиболее ликвидные активы
	250+260
	945
	1 216
	1 Наиболее срочные обязательства
	620
	28 787
	22 304
	27 842
	21 087

	2 Быстро реализуемые активы
	240
	22 137
	21 765
	2 Кратко-срочные пассивы
	610+660
	2000
	4590
	-20 137
	-17 175

	3 Медленно реализуемые активы
	210+220+230+270
	9 543
	11 925
	3 Долго-срочные пассивы
	590+630+ +640+650
	9067,6
	13684,9
	-476
	1 760

	4 Трудно реализуемые активы
	190
	36 068
	48 531
	4 Постоянные пассивы
	490
	28 838
	42 859
	-7 230
	-5 672

	БАЛАНС
	 
	68692,3
	83437,7
	БАЛАНС
	 
	68692,3
	83437,7
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	А<П
	А<П

	
	
	
	
	
	
	
	
	А>П
	А>П

	
	
	
	
	
	
	
	
	А>П
	А<П

	
	
	
	
	
	
	
	
	А>П
	А>П

	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	 


    Наиболее ликвидные активы меньше срочных обязательств как на начало , так и на конец периода , на конец периода медленно реализуемые активы меньше долгосрочных пассивов, четвертое неравенство так же не выполняется. Все это свидетельствует о том, что баланс исследуемого предприятия ликвидным назвать нельзя. 


Оценка показателей платежеспособности предприятия


Коэффициент текущей ликвидности – показатель, характеризующий способность предприятия выполнять краткосрочные обязательства за счет всех текущих активов.

Согласно стандартам считается, что  коэффициент текущей ликвидности должен находится в пределах 1 и 2 (иногда 3). Нижняя граница обусловлена тем, что текущих активов должно быть по меньшей мере достаточно для погашения краткосрочных обязательств, иначе предприятие может оказаться неплатежеспособным по этому виду кредита. В нашем случае превышение 
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		Таблица 1 - Бухгалтерский баланс: 4 кв. 2000г.

		Актив												Код строки		На начало  года		На конец  периода

		1												2		3		4

		1 ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Нематериальные активы (04,05)												110		449.40		448.70

		в том числе:

		патенты, лицензии, товарные знаки												111

		организационные расходы												112

		деловая репутация организации												113

		Основные средства (01,02,03)												120		28658.40		36759.00

		в том числе:

		земельные участки и природные объекты												121

		здания, машины и оборудование												122

		Незавершенное строительство (07,08,16,61)												130		55.10		111.00

		Доходные вложения в материальные ценности (03)												135

		в том числе:

		имущество для передачи в лизинг												136

		имущество, предоставляемое по договору проката												137

		Долгосрочные финансовые вложения (06,82)												140		6904.90		11075.50

		в том числе:

		инвестиции в дочерние общества												141

		инвестиции в зависимые общества												142

		инвестиции в другие организации												143

		займы (более 12 мес.)												144

		прочие долгосрочные финансовые вложения												145				137.10

		Прочие внеоборотные активы												150

		ИТОГО по разделу 1												190		36067.80		48531.30

		2 ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Запасы												210		5768.00		9634.00

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10,12,13,16)												211		4619.20		7850.50

		животные на выращивании и откурме (11)												212

		затраты в незавершенном производстве  (20,21,23,29,30,36,44)												213

		готовая продукция и товары для перепродажи (16,40,41)												214		10.10		9.60

		товары отгруженные (45)												215

		расходы будущих периодов (31)												216		1138.70		1773.90

		прочие запасы и затраты												217

		НДС по приобретенным ценностям (19)												220		3775.30		2291.10

		Дебиторская задолженность (более чем 12 месяцев)												230

		в том числе:

		покупатели и заказчики (62,76,82)												231

		векселя к получению (62)												232

		задолженность дочерних и зависимых обществ (78)												233

		авансы выданные (61)												234

		прочие дебиторы												235

		Дебиторская задолженность (в течение 12 месяцев)												240		22136.60		21764.90

		в том числе:

		покупатели и заказчики (62,76,82)												241		7249.00		7718.20

		векселя к получению (62)												242

		задолженность дочерних и зависимых обществ (78)												243

		задолженность участников по взносам (75)												244

		авансы выданные (61)												245

		прочие дебиторы												246

		Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)												250		188.70		40.00

		в том числе:

		займы, предоставленные организациям на срок менее 12 мес.												251

		собственные акции, выкупленные у акционеров												252

		прочие краткосрочные финансовые вложения												253

		1												2

		Денежные средства												260		755.90		1176.40

		в том числе:

		касса (50)												261

		расчетные счета (51)												262

		валютные счета (52)												263

		прочие денежные средства (55,56,57)												264

		Прочие оборотные активы												270

		ИТОГО по разделу 2												290		32624.50		34906.40

		БАЛАНС (сумма строк 190+290)												300		68692.30		83437.70

		Пассив

		3 КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

		Уставной капитал (85)												410		15.90		15.90

		Добавочный капитал (87)												420		13081.50		13081.50

		Резервный капитал (86)												430		4.80		4.80

		в том числе:

		резервы в соответствии с законодательством												431

		резервы в соответствии с учередительными документами												432		48.00		48.00

		Фонд социальной сферы (88)												440

		Целевые финансирования и поступления (96)												450

		Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)												460

		Непокрытый убыток прошлых лет (88)												465

		Нераспределенная прибыль отчетного года (88)												470		15735.70		29757.10

		Непокрытый убыток отчетного года (88)												475

		ИТОГО по разделу 3												490		28837.90		42859.30

		4 ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты (92,95)												510		8980.60		13596.40

		в том числе:

		кредиты банков (более чем 12 месяцев)												511

		займы (боле чем 12 месяцев)												512

		Прочие долгосрочные обязательства												520

		ИТОГО по разделу 4												590		8980.60		13596.40

		5 КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты (90,94)												610		2000.00		4590.00

		в том числе:

		кредиты банков (в течение 12 месяцев)												611

		займы (в течение 12 месяцев)												612

		Кредиторская задолженность												620		28786.80		22303.50

		в том числе:

		поставщики и подрядчики (60,76)												621		16160.20		8262.70

		векселя к уплате (60)												622

		задолженность перед дочерними обществами(78)												623

		задолженность перед персоналом (70)												624		1175.80		1249.50

		задолженность перед внебюджетными фондами (69)												625		324.70		861.50

		задолженность перед бюджетом (68)												626		1947.20		532.70

		авансы полученные (64)												627

		прочие кредиторы												628		9178.90		11397.10

		Задолженность участникам (75)												630		40.70		53.50

		Доходы будущих периодов (83)												640		46.30		35.00

		Резервы предстоящих расходов (89)												650

		Прочие краткосрочные обязательства												660

		ИТОГО по разделу 5												690		30873.80		26982.00

		БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)												700		68692.30		83437.70
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		Таблица 2 - Отчёт о прибылях и убытках: 4 кв. 2000г.

		Наименование показателя														Код строки		За отчетный период		За аналог. период прошлого года

		1														2		3		4

		1 Доходы и расходы по обычной деятельности

		Выручка от продажи продукции														10		336909		270144.8

		в том числе от продажи:														11

																12

																13

		Себестоимость продукции														20		287804.1		231155.9						ВВ		336,909.00

		в том числе проданной:														21										доля		1

																22										ПрЗ		239,272.80

																23										доля		0.7102000837

		Валовая прибыль														29		49104.9		38988.9						МП		97,636.20

		Коммерческие расходы														30		17615.9		12440.5						доля		0.2897999163

		Управленческие расходы														40		6674.6		6308.3						ПЗ		48,531

		Прибыль (убыток) от продаж (строки 010-020-030-040)														50		24814.4		20240.1						доля		0.1440486897

		2 Операционные доходы и расходы																								БП		49,104.90

		Проценты к получению														60		31.9		0.6						доля		0.1457512266

		Проценты к уплате														70		3377.8		1064.9

		Доходы от участия в других организациях														80		173.6		168.5				ВВ 0		825648.271595986

		Прочие операционные доходы														90		2769.1		2478.8				РП оп		-1.4506566212

		Прочие операционные расходы														100		3842.4		3895.4

		3 Внереализационные доходы и расходы

		Внереализационные доходы														120		4503.8		1962.7

		Внереализационные расходы														130		3307.7		2815.7

		Прибыль (убыток) до налогооблажения (строки 050+060-070+080+090-100+120-130)														140		21764.9		17074.7

		Налог на прибыль														150		6201.4		6121.4

		Прибыль (убыток) от обычной деятельности														160

		4 Чрезвычайные доходы и расходы

		Чрезвычайные доходы														170

		Чрезвычайные расходы														180

		Чистая прибыль (строки (160+170-180))														190		15568.7		10953.3

		СПРАВОЧНО:														201

		Дивиденды, приходящиеся на одну акцию:

		по привилегированным

		по обычным														202

		Предполагаемые в следующем отчетном году суммы дивидендов, приходящиеся на одну акцию:														203

		по привилегированным

		по обычным														204
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		Таблица 6 - Расчёт чистых активов

		№ п/п		Наименование показателя										Код стр. баланса		На начало года		На конец года

		1		АКТИВЫ

		1.1		Нематериальные активы (04,05)										110		449.4		448.7

		1.2		Основные средства (01,02,03)										120		28,658		36,759

		1.3		Незавершенное строительство (07,08,16,61)										130		55		111

		1.4		Долгосрочные финансовые вложения (06,82)										140		6904.9		11075.5

		1.5		Прочие внеоборотные активы										150		0		0

		1.6		Запасы										210		5,768		9,634

		1.7		Дебиторская задолженность										230+240		22,137		21,765

		1.8		Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)										250		188.7		40

		1.9		Денежные средства										260		756		1,176

		1.1		Прочие оборотные активы										270		0		0

		1.11		Итого активы (сумма пунктов 1,1-1,10)												64917		81009.5

		2		ПАССИВЫ

		2.1		Целевые финансирования и поступления										450		0		0

		2.2		Заемные средства										590+610		10980.6		18186.4

		2.3		Кредиторская задолженность										620		28,787		22,304

		2.4		Задолженность участникам по выплате доходов										630		40.7		53.5

		2.5		Резервы предстоящих расходов (89)										650		0		0

		2.6		Прочие краткосрочные обязательства										660		0		0

		2.7		Итого пассивы, исключаемые из стоимости активов (сумма пунктов 2,1-2,6)										690		39808.1		40543.4

		3		Стоимость чистых активов (итого активы минус итого пассивы п.1,11-п.2,7)												25108.9		40466.1

		Таблица 7 - Расчет собственного оборотного капитала

		№ п/п		Наименование показателя										На начало года		На конец года		Отклонение (+,-)

				Вариант 1

		1		Собственный капитал (баланс стр.490)										28,838		42,859		14021.4

		2		Долгосрочные обязательства (баланс стр.590)										8980.6		13596.4		4615.8

		3		Внеоборотные активы (баланс стр.190)										36,068		48,531		12463.5

		4		Итого собственный оборотный капитал (стр.1+стр.2-стр.3)										-16210.5		-19268.4		6173.7

				Вариант2

		5		Текущие активы (баланс стр.290)										32,625		34,906		2281.9

		6		Краткосрочные обязательства (баланс стр.690)										30,874		26,982		-3891.8

		7		Итого собственный оборотный капитал (стр.5-стр.6)										1750.7		7924.4		6173.7
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		Таблица 3 -  Аналитическая группировка статей актива баланса

		Группировки статей баланса												Условные обозначе-ния		Строка баланса		На начало отчетного периода		На конец отчетного периода		Горизонтальный Анализ				Вертикальный анализ				Изменения в уд.весе

																						Абсолют. отклон.    (гр.2-гр.1)		Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100)		На начало отчетного периода,%		На конец отчетного периода,%

		А												Б		В		1		2		3		4		5		6		7

		АКТИВ

		1		Имущество предприятия (валюта баланса)										ВБ		300		68,692		83,438		14745.4		121.47		100.00		100.00		0

		1.1		Иммобилизованные активы (основной капитал )										ИА=А1		190		36,068		48,531		12463.5		134.56		52.51		58.16		5.66		53		58

		1.2		Оборотный капитал (мобильный капитал )										ОК=А2		290		32,625		34,906		2281.9		106.99		47.49		41.84		-5.66		47		42

		1,2,1		Запасы												210		5,768		9,634		3866		167.02		17.68		27.60		9.92		18		28

		1,2,2		Дебиторская задолженность и прочие активы										ДЗ		230+240+220+270		25,912		24,056		-1855.9		92.84		79.42		68.92		-10.51		79		69

		1,2,3		Денежные средства и краткосрачные цен.бумаги										ДС		250+260		945		1,216		271.8		128.77		2.90		3.48		0.59		3		3

																																		200

		Таблица 5 -  Аналитическая группировка статей пассива баланса

		Группировки статей баланса												Условные обозначе-ния		Строка баланса		На начало отчетного периода		На конец отчетного периода		Абсолют. отклон. (гр.2-гр.1)		Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100)		Вертикальный анализ				Изменения в уд.весе

																										На начало отчетного периода,%		На конец отчетного периода,%

		А												Б		В		1		2		3		4		5		6		7

		ПАССИВ

		1		Источники формирования имущества(валюта баланса)										ВБ		700		68,692		83,438		14745.4		121.47		100.00		100.00		0.00

		1.1		Собственный капитал										СК		490+640		28,884		42,894		14010.1		148.50		42.05		51.41		9.36

		1.2		Заемный капитал										ЗК		690-640+590		39,808		40,543		735.3		101.85		57.95		48.59		-9.36

		1,2,1		Долгосрочные пассивы (кредиты и займы)										ДСП		590		8980.6		13596.4		4615.8				22.56		33.54		10.98

		1,2,2		Краткосрочные пассивы										КСП		610+660+650+630		2040.7		4643.5		2602.8		0.00		5.13		11.45		6.33

		1,2,3		Кредиторская задолженность										КЗ		620		28,787		22,304		-6483.3		77.48		72.31		55.01		-17.30
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		Таблица 9 - Классификация типа финансового состояния предприятия

		Показатели						Условные обозначе-ния		Способ расчета						Коды строк баланса		На начало периода		На конец периода

		1 Общая величина запасов и затрат						ЗЗ								210+220		9,543		11,925

		2 Наличные собственных оборотных средств						СОС		СОС=капиталы и резервы - внеоборотные активы						490-190		-7,230		-5,672

		3 Наличие собственных заемных источников формирования запасов и затрат или функциональный капитал						КФ		КФ=(капитал и резервы + долгосрочные пассивы) - внеоборотные активы						490+590-190		1,751		7,924

		4 Общая величина источников формирования запасов и затрат						ВИ		ВИ=капитал и резервы + долгос-рочные пассивы +краткосроч-ные кредиты и займы - внеобо-ротные активы						490+590+ 610-190		3,751		12,514

		5 Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств						ФС		ФС=СОС - ЗЗ						490-(210+220)-190		-16773.2		-17597.1

		6 Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат						ФТ		ФТ=КФ - ЗЗ						490+590-(210+220)-190		-7792.6		-4000.7

		7 Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источ-ников формирования запасов и затрат						ФО		ФО=ВИ - ЗЗ						490+590+610-190-  -(210+220)		-5792.6		589.3

		8 Трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации						S		S={…, …, …}								{1,1,1}		{1,1,1}

		Таблица 10 - Показатели рыночной устойчивости

		Наименование показателя						Условные обозначе-ния		Способ расчета						Нормальное ограничение		На начало периода		На конец периода

		Коэффициент соотношения заемных и собственных средств						U1		(стр.590+стр.690)/стр.490						U1<=1		1.38		0.95

		Коэффициент обеспеченности собс-твенными источниками финансиро-вания						U2		стр.490/стр.290						U2>=0,6:0,8		0.88		1.23

		Коэффициент финансовой независимости						U3		стр.490/стр.700						U3>=0,5		0.42		0.51

		Коэффициент финансирования						U4		стр.490/(стр.590+стр.690)						U4>=1		0.72		1.06

		Коэффициент финансовой устойчи-вости						U5		(стр.490+стр.590)/стр.300						оптимальное-0,8:0,9, тревож-ное - ниже 0,75		0.55		0.68
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		Таблица 11 - Анализ ликвидности баланса

		Актив		Способ расчета (стр. баланса)		На начало года		На конец года		Пассив		Способ расчета (стр. бала-нса)		На начало года		На конец года		Платежный излишек или недостаток

																		На начало года		На конец года

		1 Наиболее ликвидные активы		250+260		945		1,216		1 Наиболее срочные обязательства		620		28,787		22,304		27,842		21,087

		2 Быстро реализуе-мые активы		240		22,137		21,765		2 Кратко-срочные пассивы		610+660		2000		4590		-20,137		-17,175

		3 Медленно реализу-емые активы		210+220++230+270		9,543		11,925		3 Долго-срочные пассивы		590+630+ +640+650		9067.6		13684.9		-476		1,760

		4 Трудно ре-ализуемые активы		190		36,068		48,531		4 Постоян-ные пассивы		490		28,838		42,859		-7,230		-5,672

		БАЛАНС				68692.3		83437.7		БАЛАНС				68692.3		83437.7

																		А<П		А<П

																		А>П		А>П

																		А>П		А>П

																		А<П		А<П
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		Таблица 12 - Анализ платежеспособности

		Наименование показателя						Нормальное ограничение		Информационное обеспечение		На начало периода		На конец периода		Изменения (+, -)		В % к пред-шествующе-му периоду

		Коэффициент текущей ликвидности (Ктл)						необходимое значение 1;оптимальное не менее 2		стр. 290/(690-650-640)		1.06		1.30		0.24		122.40

		Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл)						допустимое 0,7:0,8; желательно 1,5		(стр. 290-210-220)/(690-650-640)		0.75		0.85		0.10		113.91

		Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособ-ности) (Кал)						Кал >=0,2:0,5		стр. 260/(690-650-640)		0.02		0.04		0.02		178.04

		Маневренность собственных оборотных средств						уменьшение показателя в динамике - положите-льный факт		(стр. 490-190+590)/490		0.06		0.18		0.12		304.56

		Коэффициент обеспеченности собтвенными оборотными средствами (Ко)						не менее 0,1		(стр. 490-190)/290		-0.22		-0.16		0.06		73.32

		Коэффициент восстановле-ния платежеспособности(Квп)						не менее 1,0		(Кт.л.1+(1/2*(Кт.л.1-Кт.л.0)))/2		0.59		0.71		0.12		120.15

		Доля собственных оборотных средств в активах						зависит от отраслевой принадлежности		стр. 290/300		0.47		0.42		-0.06		88.09

		Доля запасов в оборотных активах								(стр. 210+220)/290		0.29		0.34		0.05		116.79

		Доля собственных оборотных средств впокрытии запасов								(стр. 490-190+590)/(210+220)		0.18		4.73		4.55		2580.67

		Доля основных средств в оборотных активах								стр. 120/300		0.42		0.44		0.02		105.60
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		Таблица 13 - Динамика чистой прибыли

		№ п/п		Наименование показателя						Код стр. формы 2		За отчетный период		За предыду-щий период		Отклонение

																абсолютное		%

		1		Балансовая прибыль						140		21,764.90		17,074.70		4690.2		127.4687110169				-27.4687110169

		2		Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						150		6,201.40		6,121.40		80		101.3068905806

		3		Прибыль от обычной деятельности (стр.1-стр.2)						160		15563.5		10953.3		4610.2		142.0895985685				-42.0895985685

		4		Чрезвычайные доходы						170		0		0		0

		5		Чрезвычайные расходы						180		0		0		0

		6		Чистая прибыль(стр.3+стр.4-стр.5)						190		15563.5		10953.3		4610.2		142.0895985685				-42.0895985685
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		Таблица 14 - Структура балансовой прибыли

		№ п/п		Состав балансовой прибыли						Код стр. формы 2		За отчетный период		За предыду-щий период		Отклонение				Вертикальный анализ

																абсолютное		%		За отчетный период		За преды-дущий период

		1		Балансовая прибыль						140		21764.90		17074.70		4690.20		127.47		100.00		100.00

		1.1		прибыль от реализации						50		24814.40		20240.10		4574.30		122.60		114.01		118.54

		1.2		доходы от участия в других организациях						80		173.60		168.50		5.10				0.80		0.99

		1.3		разница в процентах, получен-ных и уплаченных						060-070		-3345.90		-1064.30		-2281.60				-15.37		-6.23

		1.4		разница между операционными доходами и расходами						090-100		-1073.30		-1416.60		343.30		75.77		-4.93		-8.30

		1.5		прочие внереализационные финансовые результаты						120-130		1196.10		-853.00		2049.10		-140.22		5.50		-5.00
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		Таблица 15 - Вертикальный (компонентный) анализ финансовых результатов

				Показатель						коды строк (по форме №2)		предшествующий период				отчетный период				Примечание

												тыс.руб.		%		тыс.руб.		%

		А		В						С		1		2		3		4		5

		1		Всего доходов и поступлений						010+060+080+090+120+170		274755.40		100.00		344387.40		100.00						344387.4

		2		Общие расходы финансово-хозяйственной деятельности						020+030+040+070+100+130+180		257680.70		93.79		322622.50		93.68		в процентах к стр.1				322622.5

		3		Выручка от продажи						10		270144.80		98.32		336909.00		97.83		в процентах к стр.1				336909

		4		Затраты на производство и сбыт продукции в том числе:						020+030+040		249904.70		92.51		312094.60		92.63		в процентах к стр.3				312094.6

		4.1		себестоимость продукции						20		231155.90		92.50		287804.10		92.22		в процентах к стр.4				287804.1

		4.2		коммерческие расходы						30		12440.50		4.98		17615.90		5.64		в процентах к стр.4				17615.9

		4.3		управленческие расходы						40		6308.30		2.52		6674.60		2.14		в процентах к стр.4				6674.6

		5		Валовая прибыль						29		38988.90		14.43		49104.90		14.58		в процентах к стр.3				49104.9

		6		Прибыль (убыток) от реализации						50		20240.10		7.49		24814.40		7.37		в процентах к стр.3				24814.4

		7		Доходы по операциям финансового характера						060+080		169.10		0.06		205.50		0.06		в процентах к стр.1				205.5

		8		Расходы по операциям финансового характера						70		1064.90		0.41		3377.80		1.05		в процентах к стр.2				3377.8

		9		Прочие доходы						090+120		4441.50		1.62		7272.90		2.11		в процентах к стр.1				7272.9

		10		Прочие расходы						130		2815.70		1.09		3307.70		1.03		в процентах к стр.2				3307.7

		11		Прибыль (убыток) до налогооблаже-ния						140		17074.70		6.21		21764.90		6.32		в процентах к стр.1				21764.9

		12		Налог на прибыль						150		6121.40		35.85		6201.40		28.49		в процентах к стр.11				6201.4

		13		Чрезвычайные доходы						170		0.00		0.00		0.00		0.00		в процентах к стр.1				0

		14		Чрезвычайные расходы						180		0.00		0.00		0.00		0.00		в процентах к стр.2				0

		15		Чистая прибыль						190		10953.30		3.99		15568.70		4.52		в процентах к стр.1				15568.7

				прибыль до налогообложения увеличилась, относительно валового объёма доходов и поступлений на 4 531,31 тыс.руб., за счет увеличения объёма общих расходов финансово-хозяйственной деятельности, а доля выручки от продаж увеличилась на 23 903,5 тыс.руб., за с

						Оборотный капитал (мобильный капитал )		ОК=А2		290		32,625		34,906		2281.9		106.99		47.49		41.84		-5.66

						Запасы				210		5,768		9,634		3866		167.02		17.68		27.6		9.92

						Дебиторская задолженность и прочие активы		ДЗ		230+240+220+270		25,912		24,056		-1855.9		92.84		79.42		68.92		-10.51

						Денежные средства и краткосрачные цен.бумаги		ДС		250+260		945		1,216		271.8		128.77		2.9		3.48		0.59
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		Таблица 16 - Оценка деловой активности

		№ п/п		Наименование показателя						Формула расчета						На начало периода		На конец периода		Изменение (+/-)		в % к предшеству-ющему году

		1		Выручка от реализации						стр.010 (Форма № 2)						270144.80		336909.00		66764.20		124.71				-24.7142273329

		2		Чистая прибыль						стр.190 (Форма № 2)						10953.30		15568.70		4615.40		142.14				-42.1370728456

		3		Производительность труда						Выручка от реализации / среднесписочная численность						638.64		794.60		155.96		124.42				-24.4200900043

		4		Фондоотдача						Выручка от реализации /  средняя стоимость основных средств						9.43		9.17		-0.26		97.23				2.7691119835

		5		Оборачиваемость средств в расчетах (в оборотах)						Выручка от реализации / средняя дебиторская задолженность						12.20		15.48		3.28		126.84				-26.8440913938

		6		Оборачиваемость средств в расчетах (в днях)						360 дней / показатель 5						29.50		23.26		-6.24		78.84				21.1630601779

		7		Оборачиваемость запасов (в оборотах)						выручка / запасы						28.31		28.25		-0.06		99.81				0.1949429601

		8		Оборачиваемость запасов (в днях)						360 дней / показатель7						12.72		12.74		0.02		100.20				-0.19532373

		9		Оборачиваемость кредиторской задолженности (в днях)						360 дней * кредиторская задолженность / выручка						38.36		23.83		-14.53		62.12

		10		Оборачиваемость кредиторской задолженности (в оборотах)						выручка / кредиторская задолженность						9.38		15.11		5.72		160.97				-60.9668222201

		11		Коэффициент погашения дебиторской задолженности						Средняя дебиторская задолжен-ность / выручка от реализации						0.08		0.06		-0.02		78.84				21.1630601779

		12		Оборочиваемость собственного капитала						Выручка от реализации / средняя величина собственного капитала						9.37		7.86		-1.51		83.91				16.0859739566

		13		Оборочиваемость совокупного капитала						Выручка от реализации / валюта баланса						3.93		4.04		0.11		102.67				-2.6742961302

		14		Коэффициент устойчивого экономического роста						Чистая прибыль / собственный капитал						0.38		0.36		-0.02		95.64				4.3630042251

		15		Оборачиваемость наиболее ликвидных активов						Денежные средства / крат.фин.вложения						0.00		0.00		0.00		0.00

		16		Отдача собственного капитала						Выручка / стр.490						11.68		6.30		-5.38		53.95						Аср

		17		Обеспеченность запасов собственными оборотными средствами						Сумма СОС / стр.210						5.66		3.62		-2.03		64.06						76065

		18		Оборачиваемость актива (ТАТ)						Выручка / среднюю стоимость актива						4.43		3.55		-0.88		80.18

		Таблица 17 - Оценка рентабельности

		№ п/п		Наименование показателя						Формула расчета						На начало периода		На конец периода		Изменение (+/-)		в % к предшествующему году

		1		Чистая прибыль						стр.190 (Форма № 2)						10953.30		15568.70		4615.40		142.14

		2		Рентабельность продукции						прибыль от реализации / выручка от реализации						0.07		0.07		-0.00		98.30

		3		Рентабельность основной деятельности						прибыль от реализации / затраты на производство и сбыт продукции						0.08		0.08		-0.00		97.78

		4		Рентабельность совокупного капитала						чистая прибыль / валюта баланса						0.16		0.19		0.03		117.02

		5		Рентабельность собственного капитала						чистая прибыль / средняя величина собственного капитала						0.38		0.36		-0.02		95.64

		6		Период окупаемости капитала						средняя величина собственного капитала  / чистая прибыль						2.63		2.75		0.12		104.56

		7		Рентабельность активов						Прибыль после уплаты налогов / ср.величина активов						0.00		0.00		0.00

		8								прибыль до уплаты налогов / Актив						0.32		0.20		-0.11		64.59

		9								прибыль после уплаты налогов/ актив						0.00		0.00		0.00





		Таблица 18 - Изменение  финансового состояния предприятия

		Наименование показателя		Нормативное значение		На начало года		На конец года		Изменения в %

		Коэффициент обеспеченности собственными средствами (Ко)		>=0,1		-0.22		-0.16		73.32

		Коэффициент текучей ликвидности (Ктл)		>=2,0		1.70		1.30		76.19

		Интенсивность оборота авнсируемого капитала (Ки)		>=2,5		9.81		6.48		66.01

		Эффективность управления (Км)		0.25		0.07		0.07		101.72

		Рентабельность предприятия (Кп)		>=2		0.61		0.80		131.24

		Рейтинговое число ®		1		1.15
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		Таблица 1 - Бухгалтерский баланс: 4 кв. 2000г.

		Актив												Код строки		На начало  года		На конец  периода

		1												2		3		4

		1 ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Нематериальные активы (04,05)												110		449.40		448.70

		в том числе:

		патенты, лицензии, товарные знаки												111

		организационные расходы												112

		деловая репутация организации												113

		Основные средства (01,02,03)												120		28658.40		36759.00

		в том числе:

		земельные участки и природные объекты												121

		здания, машины и оборудование												122

		Незавершенное строительство (07,08,16,61)												130		55.10		111.00

		Доходные вложения в материальные ценности (03)												135

		в том числе:

		имущество для передачи в лизинг												136

		имущество, предоставляемое по договору проката												137

		Долгосрочные финансовые вложения (06,82)												140		6904.90		11075.50

		в том числе:

		инвестиции в дочерние общества												141

		инвестиции в зависимые общества												142

		инвестиции в другие организации												143

		займы (более 12 мес.)												144

		прочие долгосрочные финансовые вложения												145				137.10

		Прочие внеоборотные активы												150

		ИТОГО по разделу 1												190		36067.80		48531.30

		2 ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Запасы												210		5768.00		9634.00

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности (10,12,13,16)												211		4619.20		7850.50

		животные на выращивании и откурме (11)												212

		затраты в незавершенном производстве  (20,21,23,29,30,36,44)												213

		готовая продукция и товары для перепродажи (16,40,41)												214		10.10		9.60

		товары отгруженные (45)												215

		расходы будущих периодов (31)												216		1138.70		1773.90

		прочие запасы и затраты												217

		НДС по приобретенным ценностям (19)												220		3775.30		2291.10

		Дебиторская задолженность (более чем 12 месяцев)												230

		в том числе:

		покупатели и заказчики (62,76,82)												231

		векселя к получению (62)												232

		задолженность дочерних и зависимых обществ (78)												233

		авансы выданные (61)												234

		прочие дебиторы												235

		Дебиторская задолженность (в течение 12 месяцев)												240		22136.60		21764.90

		в том числе:

		покупатели и заказчики (62,76,82)												241		7249.00		7718.20

		векселя к получению (62)												242

		задолженность дочерних и зависимых обществ (78)												243

		задолженность участников по взносам (75)												244

		авансы выданные (61)												245

		прочие дебиторы												246

		Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)												250		188.70		40.00

		в том числе:

		займы, предоставленные организациям на срок менее 12 мес.												251

		собственные акции, выкупленные у акционеров												252

		прочие краткосрочные финансовые вложения												253

		1												2

		Денежные средства												260		755.90		1176.40

		в том числе:

		касса (50)												261

		расчетные счета (51)												262

		валютные счета (52)												263

		прочие денежные средства (55,56,57)												264

		Прочие оборотные активы												270

		ИТОГО по разделу 2												290		32624.50		34906.40

		БАЛАНС (сумма строк 190+290)												300		68692.30		83437.70

		Пассив

		3 КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

		Уставной капитал (85)												410		15.90		15.90

		Добавочный капитал (87)												420		13081.50		13081.50

		Резервный капитал (86)												430		4.80		4.80

		в том числе:

		резервы в соответствии с законодательством												431

		резервы в соответствии с учередительными документами												432		48.00		48.00

		Фонд социальной сферы (88)												440

		Целевые финансирования и поступления (96)												450

		Нераспределенная прибыль прошлых лет (88)												460

		Непокрытый убыток прошлых лет (88)												465

		Нераспределенная прибыль отчетного года (88)												470		15735.70		29757.10

		Непокрытый убыток отчетного года (88)												475

		ИТОГО по разделу 3												490		28837.90		42859.30

		4 ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты (92,95)												510		8980.60		13596.40

		в том числе:

		кредиты банков (более чем 12 месяцев)												511

		займы (боле чем 12 месяцев)												512

		Прочие долгосрочные обязательства												520

		ИТОГО по разделу 4												590		8980.60		13596.40

		5 КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты (90,94)												610		2000.00		4590.00

		в том числе:

		кредиты банков (в течение 12 месяцев)												611

		займы (в течение 12 месяцев)												612

		Кредиторская задолженность												620		28786.80		22303.50

		в том числе:

		поставщики и подрядчики (60,76)												621		16160.20		8262.70

		векселя к уплате (60)												622

		задолженность перед дочерними обществами(78)												623

		задолженность перед персоналом (70)												624		1175.80		1249.50

		задолженность перед внебюджетными фондами (69)												625		324.70		861.50

		задолженность перед бюджетом (68)												626		1947.20		532.70

		авансы полученные (64)												627

		прочие кредиторы												628		9178.90		11397.10

		Задолженность участникам (75)												630		40.70		53.50

		Доходы будущих периодов (83)												640		46.30		35.00

		Резервы предстоящих расходов (89)												650

		Прочие краткосрочные обязательства												660

		ИТОГО по разделу 5												690		30873.80		26982.00

		БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)												700		68692.30		83437.70
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		Таблица 2 - Отчёт о прибылях и убытках: 4 кв. 2000г.

		Наименование показателя														Код строки		За отчетный период		За аналог. период прошлого года

		1														2		3		4

		1 Доходы и расходы по обычной деятельности

		Выручка от продажи продукции														10		336909		270144.8

		в том числе от продажи:														11

																12

																13

		Себестоимость продукции														20		287804.1		231155.9						ВВ		336,909.00

		в том числе проданной:														21										доля		1

																22										ПрЗ		239,272.80

																23										доля		0.7102000837

		Валовая прибыль														29		49104.9		38988.9						МП		97,636.20

		Коммерческие расходы														30		17615.9		12440.5						доля		0.2897999163

		Управленческие расходы														40		6674.6		6308.3						ПЗ		48,531

		Прибыль (убыток) от продаж (строки 010-020-030-040)														50		24814.4		20240.1						доля		0.1440486897

		2 Операционные доходы и расходы																								БП		49,104.90

		Проценты к получению														60		31.9		0.6						доля		0.1457512266

		Проценты к уплате														70		3377.8		1064.9

		Доходы от участия в других организациях														80		173.6		168.5				ВВ 0		825648.271595986

		Прочие операционные доходы														90		2769.1		2478.8				РП оп		-1.4506566212

		Прочие операционные расходы														100		3842.4		3895.4

		3 Внереализационные доходы и расходы

		Внереализационные доходы														120		4503.8		1962.7

		Внереализационные расходы														130		3307.7		2815.7

		Прибыль (убыток) до налогооблажения (строки 050+060-070+080+090-100+120-130)														140		21764.9		17074.7

		Налог на прибыль														150		6201.4		6121.4

		Прибыль (убыток) от обычной деятельности														160

		4 Чрезвычайные доходы и расходы

		Чрезвычайные доходы														170

		Чрезвычайные расходы														180

		Чистая прибыль (строки (160+170-180))														190		15568.7		10953.3

		СПРАВОЧНО:														201

		Дивиденды, приходящиеся на одну акцию:

		по привилегированным

		по обычным														202

		Предполагаемые в следующем отчетном году суммы дивидендов, приходящиеся на одну акцию:														203

		по привилегированным

		по обычным														204
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		Таблица 6 - Расчёт чистых активов

		№ п/п		Наименование показателя										Код стр. баланса		На начало года		На конец года

		1		АКТИВЫ

		1.1		Нематериальные активы (04,05)										110		449.4		448.7

		1.2		Основные средства (01,02,03)										120		28,658		36,759

		1.3		Незавершенное строительство (07,08,16,61)										130		55		111

		1.4		Долгосрочные финансовые вложения (06,82)										140		6904.9		11075.5

		1.5		Прочие внеоборотные активы										150		0		0

		1.6		Запасы										210		5,768		9,634

		1.7		Дебиторская задолженность										230+240		22,137		21,765

		1.8		Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)										250		188.7		40

		1.9		Денежные средства										260		756		1,176

		1.1		Прочие оборотные активы										270		0		0

		1.11		Итого активы (сумма пунктов 1,1-1,10)												64917		81009.5

		2		ПАССИВЫ

		2.1		Целевые финансирования и поступления										450		0		0

		2.2		Заемные средства										590+610		10980.6		18186.4

		2.3		Кредиторская задолженность										620		28,787		22,304

		2.4		Задолженность участникам по выплате доходов										630		40.7		53.5

		2.5		Резервы предстоящих расходов (89)										650		0		0

		2.6		Прочие краткосрочные обязательства										660		0		0

		2.7		Итого пассивы, исключаемые из стоимости активов (сумма пунктов 2,1-2,6)										690		39808.1		40543.4

		3		Стоимость чистых активов (итого активы минус итого пассивы п.1,11-п.2,7)												25108.9		40466.1

		Таблица 7 - Расчет собственного оборотного капитала

		№ п/п		Наименование показателя										На начало года		На конец года		Отклонение (+,-)

				Вариант 1

		1		Собственный капитал (баланс стр.490)										28,838		42,859		14021.4

		2		Долгосрочные обязательства (баланс стр.590)										8980.6		13596.4		4615.8

		3		Внеоборотные активы (баланс стр.190)										36,068		48,531		12463.5

		4		Итого собственный оборотный капитал (стр.1+стр.2-стр.3)										-16210.5		-19268.4		6173.7

				Вариант2

		5		Текущие активы (баланс стр.290)										32,625		34,906		2281.9

		6		Краткосрочные обязательства (баланс стр.690)										30,874		26,982		-3891.8

		7		Итого собственный оборотный капитал (стр.5-стр.6)										1750.7		7924.4		6173.7
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		Таблица 3 -  Аналитическая группировка статей актива баланса

		Группировки статей баланса												Условные обозначе-ния		Строка баланса		На начало отчетного периода		На конец отчетного периода		Горизонтальный Анализ				Вертикальный анализ				Изменения в уд.весе

																						Абсолют. отклон.    (гр.2-гр.1)		Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100)		На начало отчетного периода,%		На конец отчетного периода,%

		А												Б		В		1		2		3		4		5		6		7

		АКТИВ

		1		Имущество предприятия (валюта баланса)										ВБ		300		68,692		83,438		14745.4		121.47		100.00		100.00		0

		1.1		Иммобилизованные активы (основной капитал )										ИА=А1		190		36,068		48,531		12463.5		134.56		52.51		58.16		5.66		53		58

		1.2		Оборотный капитал (мобильный капитал )										ОК=А2		290		32,625		34,906		2281.9		106.99		47.49		41.84		-5.66		47		42

		1,2,1		Запасы												210		5,768		9,634		3866		167.02		17.68		27.60		9.92		18		28

		1,2,2		Дебиторская задолженность и прочие активы										ДЗ		230+240+220+270		25,912		24,056		-1855.9		92.84		79.42		68.92		-10.51		79		69

		1,2,3		Денежные средства и краткосрачные цен.бумаги										ДС		250+260		945		1,216		271.8		128.77		2.90		3.48		0.59		3		3

																																		200

		Таблица 5 -  Аналитическая группировка статей пассива баланса

		Группировки статей баланса												Условные обозначе-ния		Строка баланса		На начало отчетного периода		На конец отчетного периода		Абсолют. отклон. (гр.2-гр.1)		Относит. отклон. (гр.2/гр.1* 100)		Вертикальный анализ				Изменения в уд.весе

																										На начало отчетного периода,%		На конец отчетного периода,%

		А												Б		В		1		2		3		4		5		6		7

		ПАССИВ

		1		Источники формирования имущества(валюта баланса)										ВБ		700		68,692		83,438		14745.4		121.47		100.00		100.00		0.00

		1.1		Собственный капитал										СК		490+640		28,884		42,894		14010.1		148.50		42.05		51.41		9.36

		1.2		Заемный капитал										ЗК		690-640+590		39,808		40,543		735.3		101.85		57.95		48.59		-9.36

		1,2,1		Долгосрочные пассивы (кредиты и займы)										ДСП		590		8980.6		13596.4		4615.8				22.56		33.54		10.98

		1,2,2		Краткосрочные пассивы										КСП		610+660+650+630		2040.7		4643.5		2602.8		0.00		5.13		11.45		6.33

		1,2,3		Кредиторская задолженность										КЗ		620		28,787		22,304		-6483.3		77.48		72.31		55.01		-17.30
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		Таблица 9 - Классификация типа финансового состояния предприятия

		Показатели						Условные обозначе-ния		Способ расчета						Коды строк баланса		На начало периода		На конец периода

		1 Общая величина запасов и затрат						ЗЗ								210+220		9,543		11,925

		2 Наличные собственных оборотных средств						СОС		СОС=капиталы и резервы - внеоборотные активы						490-190		-7,230		-5,672

		3 Наличие собственных заемных источников формирования запасов и затрат или функциональный капитал						КФ		КФ=(капитал и резервы + долгосрочные пассивы) - внеоборотные активы						490+590-190		1,751		7,924

		4 Общая величина источников формирования запасов и затрат						ВИ		ВИ=капитал и резервы + долгос-рочные пассивы +краткосроч-ные кредиты и займы - внеобо-ротные активы						490+590+ 610-190		3,751		12,514

		5 Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств						ФС		ФС=СОС - ЗЗ						490-(210+220)-190		-16773.2		-17597.1

		6 Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат						ФТ		ФТ=КФ - ЗЗ						490+590-(210+220)-190		-7792.6		-4000.7

		7 Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источ-ников формирования запасов и затрат						ФО		ФО=ВИ - ЗЗ						490+590+610-190-  -(210+220)		-5792.6		589.3

		8 Трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации						S		S={…, …, …}								{1,1,1}		{1,1,1}

		Таблица 10 - Показатели рыночной устойчивости

		Наименование показателя						Условные обозначе-ния		Способ расчета						Нормальное ограничение		На начало периода		На конец периода

		Коэффициент соотношения заемных и собственных средств						U1		(стр.590+стр.690)/стр.490						U1<=1		1.38		0.95

		Коэффициент обеспеченности собс-твенными источниками финансиро-вания						U2		стр.490/стр.290						U2>=0,6:0,8		0.88		1.23

		Коэффициент финансовой независимости						U3		стр.490/стр.700						U3>=0,5		0.42		0.51

		Коэффициент финансирования						U4		стр.490/(стр.590+стр.690)						U4>=1		0.72		1.06

		Коэффициент финансовой устойчи-вости						U5		(стр.490+стр.590)/стр.300						оптимальное-0,8:0,9, тревож-ное - ниже 0,75		0.55		0.68
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		Таблица 11 - Анализ ликвидности баланса

		Актив		Способ расчета (стр. баланса)		На начало года		На конец года		Пассив		Способ расчета (стр. бала-нса)		На начало года		На конец года		Платежный излишек или недостаток

																		На начало года		На конец года

		1 Наиболее ликвидные активы		250+260		945		1,216		1 Наиболее срочные обязательства		620		28,787		22,304		27,842		21,087

		2 Быстро реализуе-мые активы		240		22,137		21,765		2 Кратко-срочные пассивы		610+660		2000		4590		-20,137		-17,175

		3 Медленно реализу-емые активы		210+220++230+270		9,543		11,925		3 Долго-срочные пассивы		590+630+ +640+650		9067.6		13684.9		-476		1,760

		4 Трудно ре-ализуемые активы		190		36,068		48,531		4 Постоян-ные пассивы		490		28,838		42,859		-7,230		-5,672

		БАЛАНС				68692.3		83437.7		БАЛАНС				68692.3		83437.7

																		А<П		А<П

																		А>П		А>П

																		А>П		А>П

																		А<П		А<П
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		Таблица 12 - Анализ платежеспособности

		Наименование показателя						Нормальное ограничение		Информационное обеспечение		На начало периода		На конец периода		Изменения (+, -)		В % к пред-шествующе-му периоду

		Коэффициент текущей ликвидности (Ктл)						необходимое значение 1;оптимальное не менее 2		стр. 290/(690-650-640)		1.06		1.30		0.24		122.40

		Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл)						допустимое 0,7:0,8; желательно 1,5		(стр. 290-210-220)/(690-650-640)		0.75		0.85		0.10		113.91

		Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособ-ности) (Кал)						Кал >=0,2:0,5		стр. 260/(690-650-640)		0.02		0.04		0.02		178.04

		Маневренность собственных оборотных средств						уменьшение показателя в динамике - положите-льный факт		(стр. 490-190+590)/490		0.06		0.18		0.12		304.56

		Коэффициент обеспеченности собтвенными оборотными средствами (Ко)						не менее 0,1		(стр. 490-190)/290		-0.22		-0.16		0.06		73.32

		Коэффициент восстановле-ния платежеспособности(Квп)						не менее 1,0		(Кт.л.1+(1/2*(Кт.л.1-Кт.л.0)))/2		0.59		0.71		0.12		120.15

		Доля собственных оборотных средств в активах						зависит от отраслевой принадлежности		стр. 290/300		0.47		0.42		-0.06		88.09

		Доля запасов в оборотных активах								(стр. 210+220)/290		0.29		0.34		0.05		116.79

		Доля собственных оборотных средств впокрытии запасов								(стр. 490-190+590)/(210+220)		0.18		4.73		4.55		2580.67

		Доля основных средств в оборотных активах								стр. 120/300		0.42		0.44		0.02		105.60
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		Таблица 13 - Динамика чистой прибыли

		№ п/п		Наименование показателя						Код стр. формы 2		За отчетный период		За предыду-щий период		Отклонение

																абсолютное		%

		1		Балансовая прибыль						140		21,764.90		17,074.70		4690.2		127.4687110169				-27.4687110169

		2		Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						150		6,201.40		6,121.40		80		101.3068905806

		3		Прибыль от обычной деятельности (стр.1-стр.2)						160		15563.5		10953.3		4610.2		142.0895985685				-42.0895985685

		4		Чрезвычайные доходы						170		0		0		0

		5		Чрезвычайные расходы						180		0		0		0

		6		Чистая прибыль(стр.3+стр.4-стр.5)						190		15563.5		10953.3		4610.2		142.0895985685				-42.0895985685
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		Таблица 14 - Структура балансовой прибыли

		№ п/п		Состав балансовой прибыли						Код стр. формы 2		За отчетный период		За предыду-щий период		Отклонение				Вертикальный анализ

																абсолютное		%		За отчетный период		За преды-дущий период

		1		Балансовая прибыль						140		21764.90		17074.70		4690.20		127.47		100.00		100.00

		1.1		прибыль от реализации						50		24814.40		20240.10		4574.30		122.60		114.01		118.54

		1.2		доходы от участия в других организациях						80		173.60		168.50		5.10				0.80		0.99

		1.3		разница в процентах, получен-ных и уплаченных						060-070		-3345.90		-1064.30		-2281.60				-15.37		-6.23

		1.4		разница между операционными доходами и расходами						090-100		-1073.30		-1416.60		343.30		75.77		-4.93		-8.30

		1.5		прочие внереализационные финансовые результаты						120-130		1196.10		-853.00		2049.10		-140.22		5.50		-5.00
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		Таблица 15 - Вертикальный (компонентный) анализ финансовых результатов

				Показатель						коды строк (по форме №2)		предшествующий период				отчетный период				Примечание

												тыс.руб.		%		тыс.руб.		%

		А		В						С		1		2		3		4		5

		1		Всего доходов и поступлений						010+060+080+090+120+170		274755.40		100.00		344387.40		100.00						344387.4

		2		Общие расходы финансово-хозяйственной деятельности						020+030+040+070+100+130+180		257680.70		93.79		322622.50		93.68		в процентах к стр.1				322622.5

		3		Выручка от продажи						10		270144.80		98.32		336909.00		97.83		в процентах к стр.1				336909

		4		Затраты на производство и сбыт продукции в том числе:						020+030+040		249904.70		92.51		312094.60		92.63		в процентах к стр.3				312094.6

		4.1		себестоимость продукции						20		231155.90		92.50		287804.10		92.22		в процентах к стр.4				287804.1

		4.2		коммерческие расходы						30		12440.50		4.98		17615.90		5.64		в процентах к стр.4				17615.9

		4.3		управленческие расходы						40		6308.30		2.52		6674.60		2.14		в процентах к стр.4				6674.6

		5		Валовая прибыль						29		38988.90		14.43		49104.90		14.58		в процентах к стр.3				49104.9

		6		Прибыль (убыток) от реализации						50		20240.10		7.49		24814.40		7.37		в процентах к стр.3				24814.4

		7		Доходы по операциям финансового характера						060+080		169.10		0.06		205.50		0.06		в процентах к стр.1				205.5

		8		Расходы по операциям финансового характера						70		1064.90		0.41		3377.80		1.05		в процентах к стр.2				3377.8

		9		Прочие доходы						090+120		4441.50		1.62		7272.90		2.11		в процентах к стр.1				7272.9

		10		Прочие расходы						130		2815.70		1.09		3307.70		1.03		в процентах к стр.2				3307.7

		11		Прибыль (убыток) до налогооблаже-ния						140		17074.70		6.21		21764.90		6.32		в процентах к стр.1				21764.9

		12		Налог на прибыль						150		6121.40		35.85		6201.40		28.49		в процентах к стр.11				6201.4

		13		Чрезвычайные доходы						170		0.00		0.00		0.00		0.00		в процентах к стр.1				0

		14		Чрезвычайные расходы						180		0.00		0.00		0.00		0.00		в процентах к стр.2				0

		15		Чистая прибыль						190		10953.30		3.99		15568.70		4.52		в процентах к стр.1				15568.7

				прибыль до налогообложения увеличилась, относительно валового объёма доходов и поступлений на 4 531,31 тыс.руб., за счет увеличения объёма общих расходов финансово-хозяйственной деятельности, а доля выручки от продаж увеличилась на 23 903,5 тыс.руб., за с

						Оборотный капитал (мобильный капитал )		ОК=А2		290		32,625		34,906		2281.9		106.99		47.49		41.84		-5.66

						Запасы				210		5,768		9,634		3866		167.02		17.68		27.6		9.92

						Дебиторская задолженность и прочие активы		ДЗ		230+240+220+270		25,912		24,056		-1855.9		92.84		79.42		68.92		-10.51

						Денежные средства и краткосрачные цен.бумаги		ДС		250+260		945		1,216		271.8		128.77		2.9		3.48		0.59
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		Таблица 16 - Оценка деловой активности

		№ п/п		Наименование показателя						Формула расчета						На начало периода		На конец периода		Изменение (+/-)		в % к предшеству-ющему году

		1		Выручка от реализации						стр.010 (Форма № 2)						270144.80		336909.00		66764.20		124.71				-24.7142273329

		2		Чистая прибыль						стр.190 (Форма № 2)						10953.30		15568.70		4615.40		142.14				-42.1370728456

		3		Производительность труда						Выручка от реализации / среднесписочная численность						638.64		794.60		155.96		124.42				-24.4200900043

		4		Фондоотдача						Выручка от реализации /  средняя стоимость основных средств						9.43		9.17		-0.26		97.23				2.7691119835

		5		Оборачиваемость средств в расчетах (в оборотах)						Выручка от реализации / средняя дебиторская задолженность						12.20		15.48		3.28		126.84				-26.8440913938

		6		Оборачиваемость средств в расчетах (в днях)						360 дней / показатель 5						29.50		23.26		-6.24		78.84				21.1630601779

		7		Оборачиваемость запасов (в оборотах)						выручка / запасы						28.31		28.25		-0.06		99.81				0.1949429601

		8		Оборачиваемость запасов (в днях)						360 дней / показатель7						12.72		12.74		0.02		100.20				-0.19532373

		9		Оборачиваемость кредиторской задолженности (в днях)						360 дней * кредиторская задолженность / выручка						38.36		23.83		-14.53		62.12

		10		Оборачиваемость кредиторской задолженности (в оборотах)						выручка / кредиторская задолженность						9.38		15.11		5.72		160.97				-60.9668222201

		11		Коэффициент погашения дебиторской задолженности						Средняя дебиторская задолжен-ность / выручка от реализации						0.08		0.06		-0.02		78.84				21.1630601779

		12		Оборочиваемость собственного капитала						Выручка от реализации / средняя величина собственного капитала						9.37		7.86		-1.51		83.91				16.0859739566

		13		Оборочиваемость совокупного капитала						Выручка от реализации / валюта баланса						3.93		4.04		0.11		102.67				-2.6742961302

		14		Коэффициент устойчивого экономического роста						Чистая прибыль / собственный капитал						0.38		0.36		-0.02		95.64				4.3630042251

		15		Оборачиваемость наиболее ликвидных активов						Денежные средства / крат.фин.вложения						0.00		0.00		0.00		0.00

		16		Отдача собственного капитала						Выручка / стр.490						11.68		6.30		-5.38		53.95						Аср

		17		Обеспеченность запасов собственными оборотными средствами						Сумма СОС / стр.210						5.66		3.62		-2.03		64.06						76065

		18		Оборачиваемость актива (ТАТ)						Выручка / среднюю стоимость актива						4.43		3.55		-0.88		80.18

		Таблица 17 - Оценка рентабельности

		№ п/п		Наименование показателя						Формула расчета						На начало периода		На конец периода		Изменение (+/-)		в % к предшествующему году

		1		Чистая прибыль						стр.190 (Форма № 2)						10953.30		15568.70		4615.40		142.14

		2		Рентабельность продукции						прибыль от реализации / выручка от реализации						0.07		0.07		-0.00		98.30

		3		Рентабельность основной деятельности						прибыль от реализации / затраты на производство и сбыт продукции						0.08		0.08		-0.00		97.78

		4		Рентабельность совокупного капитала						чистая прибыль / валюта баланса						0.16		0.19		0.03		117.02

		5		Рентабельность собственного капитала						чистая прибыль / средняя величина собственного капитала						0.38		0.36		-0.02		95.64

		6		Период окупаемости капитала						средняя величина собственного капитала  / чистая прибыль						2.63		2.75		0.12		104.56

		7		Рентабельность активов						Прибыль после уплаты налогов / ср.величина активов						0.00		0.00		0.00

		8								прибыль до уплаты налогов / Актив						0.32		0.20		-0.11		64.59

		9								прибыль после уплаты налогов/ актив						0.00		0.00		0.00





		Таблица 18 - Изменение  финансового состояния предприятия

		Наименование показателя		Нормативное значение		На начало года		На конец года		Изменения в %

		Коэффициент обеспеченности собственными средствами (Ко)		>=0,1		-0.22		-0.16		73.32

		Коэффициент текучей ликвидности (Ктл)		>=2,0		1.70		1.30		76.19

		Интенсивность оборота авнсируемого капитала (Ки)		>=2,5		9.81		6.48		66.01

		Эффективность управления (Км)		0.25		0.07		0.07		101.72

		Рентабельность предприятия (Кп)		>=2		0.61		0.80		131.24

		Рейтинговое число ®		1		1.15






