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Цель выпускной квалификационной работы заключается в разработке рекомендаций по повышению платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «ОТР 2000». Для достижения поставленной цели в дипломной работе рассматриваются следующие задачи:

- проводится исследование особенностей платежеспособности и финансовой устойчивости коммерческой организации; 

- систематизируются существующие подходы в анализе и оценке платежеспособности и финансовой устойчивости. 

- проводится  анализ финансового состояния и   оценка платежеспособности ООО «ОТР 2000»; 

- определяются и обосновываются пути повышения платежеспособности и финансовой устойчивости организации ООО «ОТР 2000».

Объектом дипломного исследования является  общество с ограниченной ответственностью «ОТР 2000».

Предметом дипломного исследования  являются методы оценки и управления платежеспособности и финансовой устойчивости коммерческой организации. 

2. Анализ финансовой устойчивости ООО «Организационно-Технологические Решения 2000».
2.1 Общий анализ финансовой деятельности ООО «Организационно-Технологические Решения 2000».
Полное наименование предприятия - Общество с ограниченной ответственностью ООО «ОТР 2000».

ОТР (Организационно-Технологические Решения) – ведущая российская консалтинговая компания в сфере информационных технологий и системной интеграции, специализирующаяся на предоставлении комплексных ИТ-решений для финансовых организаций, государственных структур и предприятий индустрии.

ОТР постоянно развивается – и структурно и территориально. Сегодня филиалы компании находятся   в 16 регионах Российской Федерации - от Санкт-Петербурга до Хабаровска, в Казахстане (Алматы), Узбекистане (Ташкент), Украине (Киев) и Республике Беларусь (Минск).

Специалистами ОТР реализовано более 200 проектов различной сложности для крупнейших компаний России и стран СНГ. По итогам 2010 года ОТР занимает 12 место среди ИТ-консультантов.

Деятельность компании развивается, основываясь на aпробированных решениях и практиках. Профилирующими направлениями для ОТР является внедрение и сопровождение решений Oracle и SAP, прикладных решений для банков (в том числе для работы фронт-офиса), внедрение систем уровня ERP, интеграционных и инфраструктурных решений, а также - создание собственных оригинальных разработок, ориентированных на особенности российского бизнеса и финансовой отчетности.

Совершенствуя организационную структуру, ОТР старается максимально соответствовать запросам и потребностям своих заказчиков. Так в 2008 году в компании появился Центр компетенции по EAM решениям, деятельность которого полностью сосредоточена на  внедрении и сопровождении информационных систем для управления активами предприятий.

Сегодня в штате ОТР работает более 1000 профессионалов высокого класса.  Обучение и сертификация сотрудников является одним из приоритетных направлений стратегического курса развития бизнеса.  

Выручка ОТР за 2010 год превысила 3,25 млрд. рублей.

ОТР предоставляет весь комплекс ИТ-услуг: от консалтинга до реализации комплексных интеграционных проектов, затрагивающих множество информационных систем и бизнес-процессов заказчиков.

ИТ-консалтинг

ОТР помогает заказчикам повысить конкурентоспособность и устойчивость бизнеса с помощью новейших информационных технологий. Мы предлагаем нашу профессиональную помощь в следующих сферах:

Аудит ИТ-структуры, оценка соответствия информационной системы стратегическим задачам бизнеса;

Разработка ИТ-стратегии для повышения эффективности бизнеса;

Проведение тендеров: организация выбора информационных систем, экспертиза.

Системная интеграция

Потребности крупной развивающейся компании практически никогда не могут быть удовлетворены с помощью внедрения единой технологии одного производителя. Это всегда сложный комплекс решений, автоматизирующих технологические или бизнес-процессы. Поэтому ОТР предлагает обширный комплекс услуг  по следующим схемам:

создание новой информационной инфраструктуры или существенная перестройка уже существующей с учетом необходимости внедрения прикладных систем для автоматизации основной деятельности предприятия;

автоматизация отдельных видов деятельности организации или усовершенствование каких-либо подсистем в рамках уже имеющейся информационной структуры;

полный реинжиниринг бизнес-процессов ИТ-службы, формирование и участие в реализации ИТ-стратегии заказчика.

Разработка ПО

Индивидуальная разработка ПО необходима как при автоматизации какой-либо уникальной сферы деятельности, так и  при изменении уже существующей информационной системы в соответствие с изменившимися бизнес-целями. Возможность создать отдельные модули, расширяющие функциональность -  зачастую самый рациональный способ модернизации, позволяющий  развивать систему, сохранив при этом уже сделанные инвестиции.

ОТР предлагает:

проектирование и разработку ПО на основе формализованных бизнес- и технических требований заказчика;

выполнение полного цикла тестирования продукта, в том числе производительности ПО;

изменение функциональности по требованию заказчика;

разработку и интеграцию компонентов для GAP-разрывов при внедрении сложных программных комплексов;

разработку документации;

сопровождение продукта;

локализацию продуктов для российского рынка (функциональности, интерфейса и документации).

Внедрение

Внедрение системы – это комплекс работ необходимых для того, чтобы информационная система начала функционировать и приносить ожидаемый бизнес-результат.  

Внедрение информационных комплексов является одной из наиболее востребованных услуг ОТР. На счету специалистов компании десятки успешных внедрений сложнейших систем. Мы уверены в результате и готовы гарантировать его качество нашим заказчикам.

Мы предлагаем комплекс мероприятий, подразумевающий включающий в себя работы по:

подготовке и осуществлению переноса данных;

обучению специалистов заказчика;

изменению режима информационного обмена с внешними контрагентами;

переустановке ИТ-решений;

настройке ИТ-решений; 

проведению опытной эксплуатации;

передаче системы в службу сопровождения.  

Инфраструктурные решения

Внедрение любой корпоративной информационной системы будет эффективным только при условии надежной, безопасной и высокопроизводительной работы всей ИТ-инфраструктуры.

При реализации проектов модернизации инфраструктуры предприятия специалисты ОТР :

предлагают заказчикам решение, точно соответствующее специфике деятельности предприятия и  перспективам  развития бизнеса (с учетом возможности дальнейшего масштабирования системы);

минимизируют общие затраты заказчика по внедрению и последующему владению системой;

обеспечивают необходимый уровень надежности и сервисно-ориентированную архитектуру (SOA) предлагаемых решений;

гарантируют (при желании заказчика) дальнейшее обслуживание и поддержку предлагаемого решения;

доставляют, устанавливают и настраивают оборудование в любом регионе страны.

Поставки

Партнерами ОТР являются ведущие мировые производители вычислительного оборудования и системного программного обеспечения. Это позволяет нам предложить заказчикам специальные условия на поставку необходимых составляющих эффективной инфраструктуры предприятия.

ОТР осуществляет проектные поставки по следующим направлениям:

серверы на базе различных аппаратных платформ;

высокопроизводительные рабочие станции;

сетевое и телекоммуникационное оборудование;

средства управления информационной инфраструктурой;

программно-аппаратные решения для автоматизации технологических процессов;

корпоративные платформы;

системное и прикладное ПО.

Инженерно-технические решения

Мы предлагаем заказчикам полный спектр телекоммуникационных и инженерно-технических решений. Наша команда имеет опыт разработки и реализации проектов различной степени сложности для предприятий различного масштаба.  В том числе:

Системы передачи данных

 Системы безопасности

 Системы жизнеобеспечения

Аутсорсинг

Взаимодействие ОТР с заказчиком  регламентируются международными стандартами сервисных соглашений (SLA-Service Level Agreement). Контрактная основа предоставления услуг клиентам  позволяет не только описать функциональное наполнение выполняемых задача,  но и жестко  регламентирует и определяет нормативы качества и времени предоставления сервисов клиенту.

В число сервисов, которые ОТР предоставляет своим клиентам в режиме аутсорсинга, входят следующие услуги.

анализ инцидентов при функционировании информационной системы.

анализ изменений конфигурации.

анализ запросов на изменение.

анализ и дизайн изменений по настройкам.

внедрение изменений технологии.

Центр сервисов

В ОТР открыт Центр сервисов, благодаря которому наши клиенты могут получать техническую поддержку в режиме 24/7/365 в любой точке страны.

Центр сервисов ОТР − это сеть центров технического обслуживания, которые:

осуществляют весь спектр услуг по внедрению и сопровождению программных продуктов;

распределены по всей территории Российской Федерации и покрывают все часовые пояса;

обеспечивают несколько уровней системы поддержки;

предоставляют заказчикам выбор предпочтительных средств взаимодействия;

соответствуют современным стандартам организации и технологии предоставления сервисов.

Выстроенные внутри Центра процессы оказания сервисных услуг соответствуют требованиям международного стандарта ISO 9001:2000, что подтверждено сертификатом соответствия, полученным компанией в 2007 году.

Менее чем за один год ОТР создала и внедрила единую технологию кассового обслуживания исполнения бюджетов всех уровней в Центральном аппарате Федерального Казначейства (ЦАФК), 89 региональных управлениях (УФК) и в более чем в 2200 отделениях (ОФК).

Основой создания практик послужили партнерские соглашения в сфере внедрения и сопровождения ИТ-продуктов с лидирующими на международном рынке поставщиками решений. На сегодняшний день в их число вошли Oracle, IBM, SAP, HP, SUN, Misys, Microsoft, Infosys, I-flex solutions, BSC, Colvir Software Solutions Ltd.

ЛИЦЕНЗИИ И СЕРТИФИКАТЫ

Компания ОТР имеет лицензии ФСБ России:

- на осуществление предоставления услуг в области шифрования информации № 8190 У;

- на осуществление работ, связанных с использованием сведений, составляющих государственную тайну № 17405;

- на осуществление разработки, производства шифровальных (криптографичеких) средств, защищенных с использованием шифровальных (криптографических) средств информационных и телекоммуникационных систем № 8187 П;

- на  осуществление технического обслуживания шифровальных (криптографических) средств № 8188 Х;

- на осуществление  распространения шифровальных (криптографических) средств № 8189 Р

В ОТР существует система адаптации международных отраслевых стандартов (PMBoK, ITIL, COBIT, ISO 9001) для их успешного использования в работе с отечественными заказчиками. Система менеджмента качества компании ОТР соответствует требованиям международного стандарта ISO 9001:2000. Сертификат № РОСС RU.ИС11.К00598

Предприятие является юридическим лицом,  управление предприятием единолично осуществляет директор. На директора возлагается персональная ответственность за обеспечение рентабельной работы, своевременной выплаты заработной платы, уплаты налогов в бюджетные и внебюджетные фонды и расчеты с Учредителем.


2.2. Оценка динамики и структуры баланса
В работе проводится анализ финансовой устойчивости предприятия за трехлетний период 2008-2010 годы.

Основные финансовые показатели предприятия приведены в табл. 2. (тыс. руб.)

Таблица 2 - Основные финансовые показатели предприятия

	Показатели
	2008 г.

тыс. руб.
	2009 г.

тыс. руб.
	2010 г.

тыс. руб.

	Выручка 


	5725
	6542
	7960

	Себестоимость продукции, работ и услуг
	5300
	6070
	7736

	Чистая прибыль
	50
	150
	224

	Дебиторская задолженность
	273
	716
	1179

	Уставный капитал
	3459
	3459
	3459

	Кредиторская задолженность и заемные средства
	178
	566
	1346
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Рис 2.1. Основные финансовые показатели компании
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Рисунок 2. - Динамика дебиторской и кредиторской задолженности

Предварительный анализ финансового состояния по данным баланса.

На основе бухгалтерского баланса можно проводить предварительную оценку финансового состояния. 

Основные направления анализа для реальной оценки финансового состояния:

1. Анализ финансового состояния на краткосрочную перспективу заключается в расчете показателей оценки удовлетворительности структуры баланса (коэффициенты ликвидности, обеспеченности собственными оборотными средствами и способности восстановления (утраты) платежеспособности).

При характеристике платежеспособности следует обращать внимание на такие показатели, как наличие денежных средств на расчетных счетах в банках, в кассе предприятия, убытки, просроченная дебиторская и кредиторская задолженность, не погашенные в срок кредиты и займы.

2. Анализ финансового состояния на долгосрочную перспективу - исследует структуру источников средств, степень зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов. Следует отметить, что единых нормативов соотношения собственного и привлеченного капитала не существует. Тем не менее распространено мнение, что доля собственного капитала должна быть достаточно высока - не менее 50%. Условность этого лимита очевидна: например, высокорентабельное предприятие или предприятие, имеющее высокую оборачиваемость оборотных средств, может позволить себе относительно высокий уровень заемного капитала.

Анализ финансового состояния непосредственно по балансу довольно трудоемкий и нередко не очень эффективный процесс, поскольку слишком большое количество расчетных показателей не позволяет выделить главной тенденции в финансовом состоянии хозяйствующего субъекта.

Непосредственно из аналитического баланса можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния предприятия. К ним относятся:

1. Общая стоимость имущества предприятия, равная валюте баланса за минусом убытков.

2. Стоимость иммобилизованных (т.е. внеоборотных) средств (активов) или недвижимого имущества, равная итогу раздела I актива баланса .

3. Стоимость мобильных (оборотных) средств, равная итогу раздела II актива баланса.

4. Стоимость материальных оборотных средств, равная сумме строк 210 и 220 раздела II актива баланса.

5. Величина собственных средств предприятия, равная итогу  III раздела пассива баланса.

6. Величина заемных средств, равная сумме итогов разделов IV и V .

7. Величина собственных средств в обороте, равная разнице итогов раздела III пассива и раздела I актива баланса  [36].

С помощью баланса можно сделать общую оценку изменения имущества предприятия, выделить в его составе оборотные и внеоборотные средства, изучить динамику структуры имущества. Под структурой подразумевается процентное соотношение отдельных групп имущества. Анализ активов баланса представлен в приложении.

Как видно из таблицы 2. Приложения, общая стоимость имущества предприятия, включая деньги и средства в расчетах, увеличилась за анализируемый период (3 года: 2008-2010 гг.)  на  1393 тыс. руб.  или на  38,3 %. При этом рост имущества за  2008 г. составил 10%, за 2009 г. - 8%, за 2010 г.- 15%.

В составе имущества на начало  периода оборотные средства составляли  187 тыс. руб. За анализируемый период они увеличились на  1451 тыс. руб.  или   на  776 %.  Их удельный вес в стоимости активов предприятия повысился   на 27,5  пункта и составил на конец периода  32,6 %.  По годам увеличение оборотных средств происходило почти в 2 раза в 2008 и 2010 гг. И более ,чем в 2,5 раза в 2009 г.

Наиболее существенно возросла их наименее мобильная часть - запасы и затраты  (на  411 тыс. руб., или  1027  %).  На конец анализируемого периода их удельный вес составил почти  одну десятую часть  всего имущества. Денежные средства увеличились на 7  тыс. руб. или   700  %., их удельный вес повысился в 25 раз.

Дебиторская задолженность   увеличилась на 700 % или на  1033 тыс. руб., а ее удельный вес повысился на 20 %.  

Внеоборотные средства незначительно уменьшились за анализируемый период на  58 тыс. руб. или на    1,7 %, а их удельный вес понизился на 27,5 %.  Произошло это главным образом, вследствие уменьшения  стоимости основных средств.

Анализ показывает, что  отсутствие нематериальных активов свидетельствует об отсутствии вложений в интеллектуальную собственность, т.е. предприятие не занимается инновационной деятельностью. Внеоборотные активы представлены  производственными основными средствами, что характеризует политику на создание материальных условий расширения основной деятельности предприятия.    

Анализ показателей  структурной динамики выявил наличие благоприятной тенденции: прирост имущества был обеспечен за счет прироста внеоборотных активов.    Ключевым показателем первого этапа анализа финансового состояния  предприятия является сопоставление темпов роста объема оказываемых консалтинговых услуг  с темпами роста объема совокупных  активов. Если первый показатель выше второго, то можно сделать вывод, что предприятие правильно, рационально регулирует активы. 

На анализируемом предприятии темп роста объема перевозок за 3 года составил 139%, а темп роста активов - 138%, что свидетельствует о недостаточно рациональном использовании активов.

Причины увеличения или уменьшения имущества предприятия устанавливают, изучая изменения в составе источников его образования. Поступление, приобретение, создание имущества предприятий может осуществляться за счет собственных и заемных средств, характеристика соотношения которых раскрывает существо финансового положения предприятия. 

Оценка динамики состава и структуры источников собственных и заемных средств производится по ф.1 "Бухгалтерский баланс" в приложении.

Как видно из таблицы 2 приложения, возрастание стоимости имущества предприятия за анализируемый период (2008-2010 гг.) на 1393 тыс. руб. или на  38 %, обусловлено главным образом увеличением краткосрочной кредиторской задолженности и небольшим ростом собственных средств на     225 тыс. руб., или на 6,5 %. Так, если в 2008 г. произошло увеличение дебиторской задолженности на 438 тыс. руб., а собственные средства не изменились, то в 2010 г. произошло как увеличение дебиторской задолженности на 57 %, так и небольшое увеличение собственных средств за счет нераспределенной прибыли.

Это говорит о расширении коммерческой деятельности предприятия. Заемные средства уменьшились, т. е. в рассматриваемом периоде были погашены выплаты по краткосрочному займу на сумму 150 тыс. руб.

Кредиторская задолженность увеличилась на  1318 тыс. руб., что не перекрывается увеличением денежных средств. Ее удельный вес в итоге баланса повысился с 0,8 % до 27 %. Такую тенденцию следует считать отрицательной, однако причиной этого можно считать то, что предприятие начало деятельность. Структурный анализ свидетельствует, что больше двух  третей  всего прироста финансирования было обеспечено за счет прироста заемных средств.

Таким образом, сравнение векторов структурной динамики актива и пассива баланса позволяет определить, что, во-первых,   38  % прироста финансовых ресурсов было в основном направлено на увеличение оборотных средств, что повысило уровень мобильности использования собственных средств предприятия, во-вторых, наибольшее влияние на увеличение имущества оказал прирост заемных  средств (84 %).

На финансовую устойчивость предприятия оказывают влияние различные факторы, так по месту возникновения они подразделяются на внешние и внутренние.

Внутренние факторы зависят от организации работы самого предприятия, а внешние неподвластны воле предприятия.

Внутренними факторами, влияющими на финансовую устойчивость коммерческой фирмы «ОТР 2000» являются:

· отраслевая принадлежность к IT - услуг;

· характер организации оказания консалтинговых  услуг;

- размер оплаченного уставного капитала – 3459 тыс. руб.

- состояние имущества и финансовых ресурсов, включая запасы и резервы, их состав и структура представлены в аналитическом балансе.

К внешним факторам относят влияние экономических условий хозяйствования, которые в настоящее время являются довольно сложными для работы консалтингового предприятия. Это касается  системы налогов и сборов, высокие ставки при кредитовании, нарушения устойчивых связей между производителями и поставщиками, многочисленные административные барьеры и проверки, нестабильность валюты, конкуренция иностранных производителей, низкая покупательная способность как населения, так и организаций-заказчиков и т.д.

Анализ абсолютных показателей финансовой устойчивости.

В мировой практике для определения платежеспособности и ликвидности предприятия используется показатель превышения всех активов над внешними обязательствами.

Для обоснования используется модель бухгалтерского баланса предприятия:

F + Z + ra + d = Ис + КT  + Кt + RP        


(2.1)

где F — внеоборотные активы (по остаточной стоимости) и долгосрочная дебиторская задолженность;

Z — запасы (включая несписанный НДС по приобретенным ценностям);

ra — краткосрочная дебиторская задолженность (прочие оборотные активы в зависимости от их роли в кругообороте присоединяются либо к запасам, либо к дебиторам) за вычетом задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал;

d — денежные средства и краткосрочные финансовые вложения за вычетом собственных акций, выкупленных у акционеров;

Ис — реальный собственный капитал предприятия; 

КT — долгосрочные кредиты и займы и прочие долгосрочные обязательства (включая целевые финансирование и поступления долгосрочного характера);

Кt — краткосрочные кредиты и займы и целевые финансирование и поступления краткосрочного характера;

RP — краткосрочная кредиторская задолженность и прочие краткосрочные обязательства и пассивы [19, c. 136].

Для фирмы «ОТР 2000» за рассматриваемый период  2008 -2010 гг.:

На начало анализируемого периода - 2008 года      3449+ 40+ 146 + 1 = 3459+ 0 + 150 + 27 




3636 = 3636

на конец 2010 года         3391 + 451 + 1179 + 8 = 3683 +0 + 0 + 1346




5029 = 5029

Условие нормальной текущей ликвидности предприятия выглядит следующим образом:

d + ra ≥ Кt + RP  


(2.2)

Условие (2.2) означает, что финансово устойчивое предприятие в состоянии погасить краткосрочные обязательства за счет денежных средств и ожидаемых в краткосрочной перспективе поступлений от дебиторов [27].

Для фирмы «ОТР 2000» 

На начало 2008 года       1 + 146  <  150 + 28   или   147  <   178

На конец 2010 года         8 + 1179 < 0 + 1346   или     1187  <   1346

Условие (2.2) не выполняется, таким образом, предприятие «ОТР 2000» не соответствует состоянию финансовой устойчивости по критерию нормальной текущей ликвидности.


2.3. Оценка ликвидности и платежеспособности
Тенденция увеличения собственных средств на оборотные активы положительная, но в отсутствии заемных средств, их оказалось явно недостаточно для устойчивого или нормального состояния предприятия.     

Анализ соотношения собственного и заемного капитала, взаимосвязь показателей 

Наряду с абсолютными показателями финансовую устойчивость предприятия характеризуют также финансовые коэффициенты. 

Относительная финансовая устойчивость оценивается: 

· по соотношению собственных и заемных средств;

· по темпам накопления собственных средств в результате текущей и финансовой деятельности;

· по соотношению мобильных и иммобилизованных средств;

· достаточным обеспечением материальных оборотных средств собственными источниками.

Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия — стабильность его деятельности с позиции долгосрочной перспективы. Она связана прежде всего с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов.

Единого общепризнанного подхода к решению задачи количественного определения финансовой устойчивости и построению соответствующих алгоритмов оценки нет. В отношении методов решения этой задачи существует два основных подхода:

1) для оценки финансового состояния предприятия необходимо ориентироваться исключительно на данные об источниках финансирования, т. е. на капитал. В этом случае оценка финансовой устойчивости предприятия производится только на основании данных пассива баланса;

2) для оценки финансовой устойчивости предприятия необходимо анализировать взаимосвязь между активом и пассивом баланса, т. е. прослеживать направления использования средств.

Безусловно, коэффициенты, рассчитанные по данным пассива баланса, являются основными в этом блоке анализа. Однако характеристика финансовой устойчивости с помощью таких показателей вряд ли будет полной — важно не только то, откуда привлечены средства, но и куда они вложены, какова структура вложений.

На наш взгляд второй подход является более полным и с экономической точки зрения более оправданным. Поэтому оценку финансовой устойчивости предприятия проведем с использованием как коэффициентов, рассчитанных по пассиву баланса, так и коэффициентов, отражающих взаимосвязь между источниками формирования средств предприятия и структурой вложений.

Первый шаг в этом блоке анализа финансового состояния предприятия — оценка оптимальности соотношения собственного и заемного капитала предприятия. Данные показатели можно разделить на два блока:
1) коэффициенты капитализации, характеризующие финансовое состояние предприятия с позиций структуры источников средств;
2) коэффициенты покрытия, характеризующие финансовую устойчивость с позиций расходов, связанных с обслуживанием внешних источников привлеченных средств.

Для предприятия очень важно найти оптимальное соотношение коэффициента финансовой автономии и коэффициента маневренности собственного капитала или, иными словами, соотношение собственного и заемного капитала.

Коэффициент маневренности и коэффициент автономии источников формирования запасов отражают наличие собственных оборотных средств.

Коэффициент маневренности равняется отношению собственных оборотных средств предприятия к реальному собственному капиталу:

kм = собственные оборотные средства / Реальный собственный капитал = ЕС / ИС
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В нашем случае на начало периода        ----------- = 0,003  









3459  








393

на конец               ------------ = 0,08








3686

Он показывает, какая часть собственного капитала предприятия находится в мобильной форме, позволяющей свободно маневрировать капиталом. Высокие значения коэффициента маневренности положительно характеризуют финансовое состояние, однако каких-либо устоявшихся в практике нормальных значений показателя не существует. В качестве усредненного ориентира для оптимальных уровней коэффициента можно рассматривать значение 0,5, т.е. у нашего предприятия этот показатель ниже нормы, но имеется направление  его увеличения. Низкие значения этого показателя означают, что значительная часть собственных средств закреплена в основных средствах, которые являются менее мобильными, чем оборотные. Рост коэффициента отражает тенденцию к снижению зависимости предприятия от заемных источников финансирования хозяйственного кругооборота и поэтому оценивается положительно.

Коэффициент автономии источников формирования запасов показывает долю собственных оборотных средств в общей сумме основных источников формирования запасов:

kа.м. = Собственные оборотные средства / Общая величина основных источников формирования запасов = ЕС / Е∑
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На начало периода   --------- = 0,06




178




293

на  конец периода  -------- = 1
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Рост коэффициента отражает тенденцию к снижению зависимости предприятия от заемных источников финансирования хозяйственного кругооборота и поэтому оценивается положительно. Чем выше значение данного коэффициента, тем финансово устойчивее, стабильнее и более независимо от внешних кредиторов предприятие. На практике установлено, что общая сумма задолженности не должна превышать сумму собственных источников финансирования, то есть источники финансирования предприятия (общая сумма капитала) должны быть хотя бы наполовину сформированы за счет собственных средств. Таким образом, критическое значение коэффициента автономии — 0,5.
Коэффициентом, обратным коэффициенту финансовой автономии является коэффициент финансовой зависимости.

Произведение этих коэффициентов равно 1. Коэффициент финансовой зависимости рассчитывается как отношение всех источников средств к собственному капиталу - Е∑ / ЕС       

    


     178

На начало периода   --------- = 17,8
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на  конец периода  -------- = 1
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Критическое значение коэффициента финансовой зависимости — 2.

Рост этого показателя в динамике означает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия, а следовательно, и утрату финансовой независимости. Если его значение снижается до единицы, то это означает, что собственники полностью финансируют свое предприятие.

Достаточность собственных оборотных средств  представляет коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками, равный отношению величины собственных оборотных средств к стоимости запасов предприятия (включая НДС по приобретенным ценностям):

Kоб. = Собственные оборотные средства / Запасы = ЕС / Z


(2.12)



на начало периода  10/40 = 0,25



на конец периода  293/451= 0,65

Для промышленных предприятий нормальное ограничение показателя имеет следующий вид: ko6 > 0,6-0,8.  Рассматриваемое предприятие находится на нижней границе нормы. Кроме того, коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками должен быть ограничен снизу значениями коэффициента автономии источников формирования запасов для того, чтобы предприятие не оказалось на грани банкротства, что вытекает из сформулированной ранее классификации финансовых ситуаций по степени устойчивости, что в нашем случае выполняется 

Коэффициент финансовой устойчивости К
  Ку =Собственный к-л + Долгосрочные обязательства/ Валюта баланса  

На начало периода:

Ку = 3459 / 3636 = 0,95 

На конец периода:

Ку = 3459 / 5227 = 0,7 

На конец периода меньшая часть актива финансируется за счет устойчивых источников, таких как собственный капитал. На конец года произошло уменьшение значения коэффициента  в абсолютной величине на 0,25, а в относительной на 20 %, что является отрицательной тенденцией.

Анализ динамики коэффициентов маневренности, автономии источников формирования  запасов, обеспеченности запасов собственными источниками, обеспеченности (оборотных активов) собственными средствами за ряд смежных отчетных периодов позволяет выявить тенденции изменения финансовой устойчивости предприятия. 

Так, коэффициент маневренности по годам составил:  

                              3459- 3421

В 2008 г. Км = -------------------- =0,01



           3459

                              3459- 3408

В 2009 г. Км = --------------------= 0,015



           3459

     3683 - 3391

В 2009 г. Км = --------------------= 0,08



           3683

Коэффициент автономии источников формирования запасов по годам:



      3459 -3421


в 2008 г. Кавт =  ----------------- = 0,28



38 + 100

                                 3459 -3408


в 2009 г. Кавт =  ----------------- = 0,5



51 + 50

                                3683 -3391


в 2010 г. Кавт =  ----------------- = 1
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Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками по годам:


В 2008 г.        Коб. = 38/80 =0,48


В 2009 г.        Коб = 51/240 = 0,2

В 2010 г.        Коб = 292/451 = 0,65

Таким образом, в динамике за исследуемый период имеется рост коэффициента маневренности, что связано с уменьшением внеоборотных активов, уверенный рост коэффициента автономии, что связано с расплатой за кредит и отсутствием новых кредитов. Незначительное падение коэффициента обеспеченности запасами в 2009 г. сменяется ростом этого параметра в 2010 г., что является положительной тенденцией.

Одним из важнейших показателей, характеризующих финансовую устойчивость предприятия, его независимость от заемных средств является коэффициент автономии или коэффициент концентрации собственного капитала, который исчисляется по формуле:


Ка = Ис / В, 



(2.13)

где Ис - источник собственных средств,  В - валюта баланса. 

На начало периода Ка = 3459/3636= 0,95

На конец периода  Ка = 3683/5029= 0,73

По годам анализируемого периода:

В 2008 г.  Ка = 3459/4025 = 0,86

В 2009 г.  Ка = 3459/4367 = 0,79

В 2010 г.  Ка = 3683/ 5029 = 0,73

Коэффициент автономии  должен быть не менее 0,5, в нашем случае он равняется 0,95 на начало периода, а затем снижается  по годам до  0,73  и хотя остается еще в пределах нормы, но наблюдаемая тенденция снижения требует внимания к этому параметру.

Финансовый рычаг (финансовый леверидж).

Степень устойчивости компании характеризует финансовый рычаг — это отношение заемного капитала компании к собственным средствам. Чем меньше финансовый рычаг, тем устойчивее положение. С другой стороны, заемный капитал позволяет увеличить коэффициент рентабельности собственного капитала, т.е. получить дополнительную прибыль на собственный капитал.

Кз/с = Заемный к-л / Собственный к-л                  Кз/с ≤ 1,5

На начало 2008 года:

Кз/с = (150+27)/3459 = 0,05

На конец 2010 года:

Кз/с = (1346+0)/3459 = 0,34

На начало 2008 года на 1 рубль вложенных в активы собственных средств организация привлекла 0,05  заемных средств. К концу 2010 года значение показателя увеличилось до 0,34, т.е. абсолютное отклонение составило 0,29 руб, а относительное – в 6,8 раз . Полученные значения говорят о достаточной финансовой устойчивости предприятия сточки зрения его финансовой независимости.

Эффект финансового рычага - это приращение к рентабельности собственных средств, получаемое благодаря использованию кредита, несмотря на платность последнего.

Эффект финансового рычага возникает из-за расхождения между экономической рентабельностью и "ценой" заемных средств. Экономическая рентабельность активов представляет собой отношение величины эффекта производства (т.е. прибыли до уплаты процентов за кредиты и налога на прибыль) к суммарной величине совокупного капитала предприятия (т.е. всех активов или пассивов).

Для расчета эффекта финансового рычага применяется следующая формула:

ЭФР = (1 - СНП) х (ЭР - СРСП) х (ЗС / СС),
где ЭФР - уровень эффекта финансового рычага, %;
СНП - ставка налогообложения прибыли, выраженная десятичной дробью;
ЭР - экономическая рентабельность активов;
СРСП - средняя расчетная ставка процента;
ЗС - заемные средства;
СС - собственные средства.

Эта формула имеет три составляющие:
- налоговый корректор финансового рычага (1 - СНП) - показывает, в какой степени проявляется эффект финансового рычага в связи с различным уровнем налогообложения прибыли;

- дифференциал (ЭР - СРСП) - характеризует разницу между уровнем экономической рентабельности активов и средней расчетной ставкой процента по заемным средствам; 

- плечо финансового рычага - характеризует силу воздействия финансового рычага - это соотношение между заемными (ЗС) и собственными средствами (СС).

Выделение этих составляющих позволяет целенаправленно управлять изменением эффекта финансового рычага при формировании структуры капитала. Так, если дифференциал имеет положительное значение, то любое увеличение плеча финансового рычага, т.е. повышение доли заемных средств в структуре капитала, будет приводить к росту его эффекта. Соответственно, чем выше положительное значение дифференциала финансового рычага, тем выше при прочих равных условиях будет его эффект.

Однако рост эффекта финансового рычага имеет определенные пределы и необходимо осознание глубокого противоречия и неразрывной связи между дифференциалом и плечом финансового рычага. В процессе повышения доли заемного капитала снижается уровень финансовой устойчивости предприятия, что приводит к увеличению риска его банкротства. Это вынуждает кредиторов увеличивать уровень кредитной ставки с учетом включения в нее возрастающей премии за дополнительный финансовый риск. Это увеличивает среднюю расчетную ставку процента, что (при данном уровне экономической рентабельности активов) ведет к сокращению дифференциала.

При высоком значении плеча финансового рычага его дифференциал может быть сведен к нулю, при котором использование заемного капитала не дает прироста рентабельности собственного капитала. При отрицательном значении дифференциала рентабельность собственного капитала снизится, поскольку часть прибыли, генерируемой собственным капиталом, будет уходить на обслуживание используемого заемного капитала по высоким ставкам процента за кредит. Таким образом, привлечение дополнительного заемного капитала целесообразно только при условии, что уровень экономической рентабельности предприятия превышает стоимость заемных средств. 

В нашем случае СНП = 0,2 (ставка налога на прибыль 20%). ЭР - экономическая рентабельность активов – балансовая прибыль/ активы – 

260: 5029х 100=6%

СРСП – ставка по кредитам – 12%

ЗС/СС – соотношение заемных и собственных средств – 

1346: 3683 =0,36

Получаем  ЭФР = (1 - 0,2) х (6 – 12) х 0,34 < 0, таким образом, поскольку уровень экономической рентабельности ниже процентной ставки по кредитам, кредит получается неэффективным. Это проблема небольших предприятий, которым необходимы кредиты, но высокие ставки по ним не дают возможности привлечения кредитов.


Как известно, одной из основных задач менеджмента предприятия является привлечение капитала предприятия по возможно более низкой цене и последующее его использование с возможно большей эффективностью. 


С точки зрения оценки финансовой устойчивости несоответствие цены капитала и показателей экономической рентабельности (рентабельности капитала) может расцениваться как один из первых симптомов будущей финансовой неустойчивости и неплатежеспособности предприятия. Если цена капитала устойчиво превышает показатели рентабельности, в средне- и долгосрочной перспективе это приведет к невозможности расплатиться с владельцами инвестированного в предприятие капитала. Хотя в краткосрочном аспекте финансовые менеджеры могут и не замечать особых проблем с платежеспособностью.


Каждый источник средств имеет свою цену (стоимость). Например, цена кредиторов – это финансовые издержки, включая проценты, уплачиваемые кредиторам; цена облигаций – это процентный доход по ним; цена акций – это дивиденды и т.п.


Именно определение цен отдельных источников финансирования в российских условиях связано с наибольшими проблемами. Особенно это касается нераспределенной прибыли, резервного капитала и различных фондов, формируемых на предприятии. Все чаще появляются рекомендации при расчете цены этих источников финансирования принимать позицию их бесплатности. Аргументируется данная позиция, как правило, отсутствием информации и, следовательно, невозможностью точно оценить платность собственного капитала в части накопленной прибыли. 


Цена капитала, используемого предприятием, оценивается в виде взвешенной средней цены отдельных его компонент, как долговых, так и собственных. Под ценой заемного капитала понимается эффективная процентная ставка по кредиту, т.е. процентная ставка, умноженная на показатель налоговой экономии за счет использования заемного капитала. Этот показатель равен единице минус ставка налога на прибыль. В качестве цены собственного капитала принимается доходность обыкновенных акций предприятия. Эта доходность складывается из двух частей: 

· дивидендной доходности, равной отношению величины выплаченных дивидендов за год к среднему значению собственного капитала, 

· капитализированная доходность, которая оценивается как приращение рыночной цены акции за год к цене акции на начало года. 

Взвешенная средняя цена капитала (WACC) определяется по формуле: 
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где w обозначает долю компоненты капитала, а c - ее цену (доходность для инвестора). Доля каждой компоненты рассчитывается как отношение средней величины компоненты капитала за год к средней величине суммарного капитала за год. 

Однако, поскольку рассматриваемое предприятие не является акционерным обществом, и у него нет акций, котирующихся на рынке ценных бумаг, расчет средневзвешенной цены капитала (WACC) не представляется возможным. 

В целом, сама по себе задолженность - не благо и не зло. Задолженность - это и акселератор развития предприятия, и акселератор риска. Привлекая заемные средства, предприятие может быстрее и масштабнее выполнить свои задачи. При этом проблема для финансового менеджера не в том, чтобы исключить все риски вообще, а в том, чтобы принять разумные, рассчитанные риски.

Многие западные экономисты считают, что оптимальное значение уровня эффекта финансового рычага близко к 30 - 50 %, т. е. что он должен быть равен одной трети - половине уровня экономической рентабельности активов. Тогда эффект финансового рычага способен как бы компенсировать налоговые изъятия и обеспечить собственным средствам достойную отдачу.

Решая задачу формирования рациональной структуры средств предприятия, помимо расчета количественных показателей, необходимо учитывать качественные факторы, в том числе:

- Стабильность динамики оборота. Предприятие со стабильным оборотом может позволить себе относительно больший удельный вес заемных средств и более значительные постоянные расходы.

- Уровень и динамика рентабельности. Предприятие генерирует достаточную прибыль для финансирования развития и обходится в большей степени собственными средствами.

- Структура активов. Если предприятие располагает значительными активами общего назначения, способными служить обеспечением кредитов, то увеличение доли заемных средств в структуре пассива вполне оправдано.

- Тяжесть налогообложения. Чем выше налог на прибыль, чем меньше налоговых льгот и возможностей использовать ускоренную амортизацию, тем более предпочтительным выглядит долговое финансирование из-за отнесения хотя бы части процентов за кредит на себестоимость. Более того, чем выше налоги, тем сильнее предприятие ощущает недостаток средств и тем чаще оно вынуждено обращаться к кредиту.

- Отношение кредиторов к предприятию. Конкретные условия предоставления кредита могут отклоняться от средних в зависимости от финансово-хозяйственного положения предприятия. Для малого и/или начинающего свою деятельность предприятия доступ к кредитным ресурсам особенно затруднен из-за рискованного финансового положения предприятия, недостаточности обеспечения кредита, отсутствия кредитной истории.

             - Состояние рынка капиталов. При неблагоприятной конъюнктуре на рынке капиталов иногда приходится просто подчиняться обстоятельствам, откладывая до лучших времен формирование рациональной структуры источников средств.

Анализ рентабельности

Увеличение объема определяется покупательской способностью населения, и требует серьезных маркетинговых исследований, кроме того, необходимо обеспечение ритмичности производства плитки, мастики, оптимизации запасов готовой продукции, своевременной оплаты  покупателями. 

Повышение цен определяется конкурентоспособностью  работ и услуг,   т. е. качеством работ,  и также зависит от потребительского спроса: способен ли рынок заплатить более высокую цену, насколько возможно снижение объема продаж услуг. Снижение себестоимости  в основном возможно за счет покупки более дешевых материалов, применения новых технологий, оптимальной организации труда.

Уменьшение коммерческих  и управленческих расходов – наиболее простой путь повышения прибыли, но на первых этапах работы предприятия это трудно реализовать. 

Рассчитанные показатели рентабельности приведены в таблице 3.

Таблица 3 - Показатели рентабельности

	Показатель
	2008 г.
	2009 г.
	2010 г.

	Рентабельность продаж (Rn)
	0,03
	0,04
	0,04

	Рентабельность основной деятельности (Код)
	0,03
	0,04
	0,04

	Рентабельность всего капитала предприятия (RK)
	0,04
	0,05
	0,05

	Рентабельность внеоборотных активов (Rp)
	0,04
	0,06
	0,06

	Рентабельность собственного капитала (Roc)
	0,04
	0,05
	0,06
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Рисунок 3. - Показатели рентабельности

Рентабельность продаж - коэффициент рентабельности, который показывает долю прибыли в каждом заработанном рубле (прибыль от продаж).

Рассчитывается как отношение прибыли к объёму продаж или к стоимости проданного в ценах продажи.

Rsales = (V − C) / V * 100,



(2.14)

где Rsales коэффициент рентабельности,

V - объём продаж,

С - себестоимость проданного,

(V-C) - прибыль.

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ОСНОВНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ - Отношение прибыли (результата) от реализации к затратам на производство продукции

Чистая рентабельность собственного капитала - отношение чистой прибыли предприятия к средней величине собственного капитала.

Коэффициент рентабельности основных средств и прочих внеоборотных активов - показывает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов предприятия. Рассчитывается как соотношение: Прибыль от продаж / средняя за период величина основных средств и прочих внеоборотных активов.

Основные показатели рентабельности можно объединить в следующие группы: 

1. Показатели доходности продукции. Рассчитываются на основе выручки от реализации продукции (работ, услуг) и затрат на производство (рентабельность продаж, рентабельность основной деятельности).

2. Показатели доходности имущества предприятия. Формируются на основе расчета уровня рентабельности, в зависимости от изменения размера имущества (рентабельность всего капитала, рентабельность основных средств и прочих внеоборотных активов).

3. Показатели доходности используемого капитала. Рассчитываются на базе инвестируемого капитала (рентабельность собственного капитала, рентабельность перманентного капитала).

Расчет показателей, характеризующих рентабельность предприятия (табл.4), основан на определении среднегодовых величин, что необходимо для приведения числителя и знаменателя дроби в сопоставимый вид. Это обусловлено тем, что прибыль учитывается нарастающим итогом с начала года и за весь отчетный период. 

Из данных табл. видно, что по всем показателям имеется положительная динамика и рост рентабельности.

Рентабельность продаж невысока и показывает, что с одного рубля объема реализации можно получить 4 коп. прибыли. 

Низкая рентабельность основной деятельности и капитала предприятия ставит вопрос о необходимости усиления контроля за себестоимостью реализованной продукции и неудовлетворительном использовании капитала предприятия. 

Показатели деловой активности приведены в таблице 4.

Таблица 4 - Расчет показателей деловой активности предприятия

	Показатель
	2008 г.
	2009 г.
	2010 г.

	Выручка от реализации,  тыс. руб.
	7280
	8178
	8995

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	0
	227
	260

	Производительность труда
	243
	256
	260

	Фондоотдача производственных фондов
	2,2
	2,4
	2,6

	Коэффициент общей оборачиваемости капитала
	2
	1,9
	1,8

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	20,8
	9
	5

	Полный коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	28
	12
	8

	Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств
	165
	33
	19

	Средний срок оборачиваемости дебиторской задолженности, дн.
	13
	30
	46

	Средний срок оборота материальных средств, дн.
	2,2
	11
	19

	Коэффициент оборачиваемости кредит. задолженности
	31
	11
	4,3

	Средняя продолжительность оборота кредиторской задолженности, дн.
	12
	33
	85

	Оборачиваемость собственного капитала
	2
	2,3
	2,4

	Продолжительность операционного цикла, дн.
	30
	23
	27

	Продолжительность финансового цикла, дн.
	18
	-10
	-8
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Рисунок 4. - Расчет показателей деловой активности предприятия

По абсолютным показателям, таким как прибыль, выручка, активы предприятия, используют сравнительную динамику этих показателей за выбранный период времени.

 В нашем случае темп роста прибыли (Тп) в 2010 г. по сравнению с 2009 г. составляет 114%.

Темп роста выручки (Тв) за тот же период – 110%, темп роста активов предприятия (Та)  – 104%. 

Соотношения темпов роста Тп, Тв,  Та  в  2010 г. 114>110> 104  соответствует требованию  опережающего роста прибыли .

Что касается относительных показателей деловой активности, то по показателю Пт – производительность труда – имеется незначительный рост, что свидетельствует об эффективности использования трудовых ресурсов.

Фондоотдача производственных фондов имеет положительный рост, при этом на 1 руб. внеоборотных активов было реализовано продукции на 2,2 руб. в 2008 г., на 2,4 руб. – в 2009 г. и на 2,6 руб. в 2010 г.

На каждый рубль оборотных средств приходится объем выручки 20,8 руб. в 2008 г., 9 руб. в 2009 г. и  5 руб. в 2010 г. Такая динамика происходит в основном из-за увеличения дебиторской задолженности в составе оборотных средств.

Снижение оборачиваемости, что является неблагоприятным моментом, произошло практически по всем видам активов. 

Наибольшее снижение произошло со скоростью оборота запасов и затрат: с 2008 г. она снизилась в 8 раз из-за роста запасов и затрат и к концу срока составила 19 дней.

Средний срок оборота дебиторской задолженности на предприятии вырос в 4 раза, что привело к увеличению сроков оплаты за отгруженную продукцию на 33 дня и составило к концу 2010 г. 46 дней. Необходимо найти пути управления дебиторской задолженности с целью снижения этого показателя. 

Скорость оборота кредиторской задолженности имеет тенденцию к уменьшению, что благоприятно с точки зрения ликвидности предприятия.

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала имеет хоть и незначительный рост в динамике, что говорит о повышении эффективности использования собственного капитала.

Продолжительность операционного цикла предприятия составляет 23-30 дней, а продолжительность финансового цикла в 2009 г. и 2010 г. имеет отрицательное значение из-за увеличения продолжительности оборота кредиторской задолженности.  

Диагностика возможности банкротства

Анализ финансовой устойчивости малого предприятия «ОТР 2000», проведенный в главе 2  показал, что предприятие является финансово неустойчивым и находится в кризисном состоянии. 

Проведем расчет возможности банкротства рассматриваемого предприятия по методу четырехфакторной модели, рассмотренной выше.

Z = 8,38Х1 + Х2 + 0,054Х3 + 0,63Х4,

где Х1 — чистый оборотный капитал / общая сумма активов;

Х2 — чистая прибыль / собственный капитал;

Х3 — выручка от реализации / общая сумма активов;

Х4 — чистая прибыль / интегральные затраты.

Средние значения факторов модели равны:

Х1 = 0,01+20% - -18%,    Х2 = 0,09 + 22% - -16%

Х3= 1,68+12% - -11%      Х4 = 0,14+27% - - 24%

Таблица 5 -  Показатели, вошедшие в четырехфакторную модель 

	Показатель 
	Способ расчета 
	Значение

2008 г.            2009 г.         2010 г.

	Х1 
	стр. (290 − 230 − 610 − 620 − 630 − 660)
стр. 300 
	- 0,05
	0,01
	0,06

	Х2 
	стр. 190 Ф2
стр. 490
	0,06
	0,06
	0,07

	Х3 
	стр. 010 Ф2
стр. 300 
	1,4
	1,5
	1,6

	Х4 
	стр. 190 Ф2
стр. (020 + 030 + 040) Ф4
	0,04
	0,03
	0,03



Для 2008 г.

Z = 8,38 х (-0,05)+ 0,06 + 0,054х 1,4 + 0,63х 0,04 = 

- 0,42 + 0,06 + 0,07 + 0,02 = - 0,27

Для 2009 г.

Z = 8,38 х (0,01)+ 0,06 + 0,054х 1,5 + 0,63х 0,03 = 

0,08 + 0,06 + 0,08 + 0,02 = 0,24

Для 2010 г.

Z = 8,38 х (0,06)+ 0,07 + 0,054х 1,6 + 0,63х 0,03 = 

0,4 + 0,07 + 0,08 + 0,02 = 0,5

Таблица 6 - Степень вероятности банкротства

	  Значение Z -счета
	Вероятность банкротства

	Z < 0
	вероятность банкротства максимальная (90−100%);

	0 < Z < 0,18
	вероятность банкротства высокая (60−80%);

	0,18 < Z < 0,32
	вероятность банкротства средняя (35−50%)

	0,32 < Z < 0,42
	вероятность банкротства низкая (15−20%);

	Z > 0,42
	вероятность банкротства минимальная (до 10%).


В соответствии с критериями, включенными в таблицу 6, вероятность банкротства рассматриваемого предприятия в 2008 г. - максимальная, в 2009 г. – средняя, в 2010 г. – минимальная. 

Несоответствие этого метода с анализом финансовой устойчивости, проведенным выше, возможно является следствием того, что факторы Х1 и Х4 модели выходят за пределы средних значений. Это может быть объяснено тем, что предприятие является небольшим, и имеется возможность появления неучтенного источника риска. Хотя практика применения этой модели подтвердила правильность полученных результатов, тем не менее в отечественных условиях, когда влияние внешних факторов велико, особенно в период кризиса, использование этой модели требует большой осторожности.

В отечественной практике  анализ и оценка структуры баланса организации-дебитора проводятся на основе показателей:

· коэффициента текущей ликвидности;

· коэффициента обеспеченности собственными средствами;

· коэффициента абсолютной ликвидности. 

Таблица 7 - Показатели для оценки удовлетворительности структуры баланса.

	Наименование показателя
	Расчетная формула
	начало  года
	конец года
	норматив

	К текущей ликвидности
	К1=стр290/(стр690-стр.640-стр.650-стр.660)
	1,05
	1,2
	2

	К обеспеченности собственными средствами
	К2=стр.490-стр190)/стр.290
	0,05
	0,2
	> 0.1

	К восстановления платежеспособности
	К3=(К1Ф+6/Т(К1Ф-К1н)/Кнорм *

Кнорм=2
	
	0,75
	> 1
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Рисунок 5 - Показатели для оценки удовлетворительности структуры баланса

· Коэффициент восстановления платежеспособности рассчитывается, если хотя бы один из вышеуказанных коэффициентов имеет значение ниже нормативного (в данном случае это коэффициент текущей ликвидности). Он определяется за период, равный 6 месяцам (Т= 6). В нашем случае у предприятия отсутствует возможность восстановления платежеспособности в течение 6 месяцев.

Предположительно, чем выше значение коэффициента текущей ликвидности, т.е. отношения оборотного капитала к краткосрочной задолженности, тем выше оценивается способность фирмы платить по счетам. Однако этот показатель следует рассматривать как очень грубый, поскольку в нем не учитывается степень ликвидности отдельных компонентов оборотного капитала. 

Предприятие, оборотный капитал которого преимущественно состоит из денежных средств и краткосрочной дебиторской задолженности, обычно 
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� Данные показатели рассчитаны по формулам, приведенным в главе 1.





