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Цель дипломной работы заключается в разработке рекомендаций по максимизации прибыли предприятия в условиях рыночных отношений.

Для достижения этой цели необходимо решить в дипломной работе следующие задачи:
- охарактеризовать сущность прибыли как экономической категории;

- рассмотреть механизм формирования, распределения и использования прибыль в ОАО «Молния»;

- рассмотреть пути повышения прибыли ОАО «Молния».

В качестве объекта дипломного исследования данной дипломной работы была рассмотрена система формирования финансовых результатов в ОАО «Молния». 

Предметом дипломного исследования является комплекс теоретических и практических вопросов формирования и распределения финансовых результатов на ОАО «Молния».
ГЛАВА 1. ФОРМИРОВАНИЕ, РАСПРЕДЕЛЕНИЕ И ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ПРИБЫЛИ СУБЪЕКТОМ ХОЗЯЙСТВОВАНИЯ В УСЛОВИЯХ РАЗВИТИЯ РЫНОЧНЫХ ОТНОШЕНИЙ

1.1. Экономическое содержание прибыли предприятия
Прибыль - одна из основных категорий современной экономической науки. В последние годы она получила новое содержание. Акцент понимания прибыли переместился: если ранее прибыль рассматривалась как основное устремление и частное дело участников рынка, то сейчас ей отводится макроэкономическая роль главной движущей силы рыночной экономики, обеспечивающей интересы не только собственников и персонала предприятия, но и государства
.

Прибыль является мощным генератором экономического развития. Именно стремление к увеличению прибыли лежит в основе большинства нововведений, а значит и материального прогресса. Являясь главной движущей силой рыночной экономики, прибыль обеспечивает гармонизацию интересов государства, собственников и персонала предприятий.

Являясь источником накоплений и развития производства, материального поощрения работников, прибыль также является основой развития предприятия. В то же время прибыль понятие не однозначное. Так, нормальную прибыль можно рассматривать как элемент внутренних издержек: она есть та минимальная плата за предпринимательский талант и работоспособность, которая удерживает предпринимателя именно в данной сфере бизнеса. Сегодня такая концепция принята и отечественной экономической наукой, хотя и не служит практике государственного управления
. 

Главной задачей предприятия является хозяйственная деятельность, направленная на получение прибыли для удовлетворения интересов членов трудового коллектива и интересов собственника имущества предприятия.

А исходя из постулата современной экономической теории об ограниченности природных ресурсов и неограниченности человеческих потребностей, более осознанный подход к данной проблеме состоял бы в оптимизации прибыли за счет направления усилий в сторону управления затратами и формированием прибыли. 

Прибыль представляет собой конечный финансовый результат хозяйствования предприятия и слагается из финансового результата от реализации продукции (работ, услуг), основных средств и иного имущества предприятия и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. В практической деятельности её принято называть валовой прибылью
.

Прибыль – это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты, хозяйствования, после реализации продукции, работ, услуг. Только после продажи продукции, осуществления работ, оказания услуг чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции, работ, услуг. 

Конечным финансовым результатом хозяйственной деятельности предприятия является отчетная прибыль. Отчетная прибыль – это сумма прибылей (убытков) предприятия, как от реализации продукции (работ, услуг), так и доходов (убытков), не связанных с ее производством и реализацией
. 

Как результативный показатель прибыль характеризует эффективность использования имеющихся ресурсов, успех (неуспех) в биз​несе, рост (снижение) объемов деятельности.
Как количественный показатель прибыль представляет собой разницу между ценой и стоимостью товаров, между объемом про​даж и себестоимостью (в сфере обращения - между валовыми доходами и издержками обращения). Прибыль, являясь конечным результатом деятельности организации, создает условия для его расширения, развития, самофинансирования и повышения конку​рентоспособности.

Таким образом, прибыль выполняет ряд функций, основные из которых отображены на рис.1.1.
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Рисунок 1.1 Функции прибыли

Исходя из данных, представленных рис. 1.1 можно сделать следующие выводы:

1. Прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия, т.е. отражает конечный финансовый результат. 

2. Прибыль обладает стимулирующей функцией. Ее содержание состоит в том, что прибыль является одновременно финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Реальное обеспечение принципа  самофинансирования определяется полученной прибылью.

3. Прибыль является одним из источников формирования бюджетов разных уровней. Она поступает в бюджет в виде налогов и используется для обеспечения выполнения государством своих функций
. 
Стремление к получению прибыли ориентирует товаропроизводителей на увеличение объема производства продукции, нужной потребителю, снижение затрат на производство. Для предпринимателя прибыль является сигналом, указывающим, где можно добиться наибольшего прироста стоимости, создает стимул для инвестирования в эти сферы.
На величину прибыли влияет совокупность многих факторов, зависящих и не зависящих от предпринимательской деятельности, еще их называют внутренними и внешними.
К группе внешних факторов относятся: уровень развития экономики страны в целом; меры регулирования деятельности предприятий со стороны государства; природные (климатические) факторы, транспортные и другие условия, вызывающие дополнительные затраты у одних предпри​ятий и обусловливающие дополнительную прибыль у других; изменение не предусмотренных планом предприятия цен на сырье, продукцию, материалы, топливо, энергоносители, покупные полуфабрикаты; тарифов на услуги и перевозки; торговых скидок; надбавок; норм амортизационных отчислений; ставок арендной платы; минимальной заработной платы; начислений на нее; ставок налогов и других сборов, выплачиваемых организациями; нарушения поставщиками, снабженческо-сбытовыми, вышестоящими хозяйственными, финансовыми, банковскими и другими органами государственного управления, затрагивающим интересы организации.
Вторая группа объединяет факторы, непосредственно связанные с результатами деятельности организации, с предпринимательской активностью субъекта, а также обусловленные нарушением организацией государственной дисциплины, эти факторы называются внутренними.

К основным факторам этой группы относятся: результаты коммерческой деятельности, эффективность заклю​ченных сделок на поставку товаров, объем и структура товарообо​рота, формы и системы оплаты труда, производительность труда, эффективность основных и оборотных средств, уровень валовых доходов и издержек обращения, размер прочей прибыли и др.

На рисунке 1.2 представлены основные факторы, влияющие на прибыль организации.
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Рисунок 1.2 Основные факторы, влияющие на прибыль от реализации продукции

Следует также отметить, что систему конечных финансовых результатов предприятий и отраслей народного хозяйства образуют показатели формирования и распределения прибыли, дохода, уровня рентабельности, финансового состояния.
В связи с тем, что прибыль является основным экономическим показателем деятельности организации, экономический анализ финансовых результатов занимает центральное место в системе управ​ления предприятием, так как  размер прибыли, уровень рентабельности характеризуют все стороны. На его основе разрабатываются и обосновываются управленческие решения. Ни одно организационное, техническое и технологическое мероприятие не должно осуществляться до тех пор, пока не обоснована его экономическая целесообраз​ность. Управленческие решения и действия должны быть основаны на точных расчетах, глубоком и всестороннем экономическом ана​лизе. Они должны быть научно обоснованными, мотивированными, оптимальными. Комплексный анализ финансовых результатов предшествует решениям и действиям, обосновывает их и является основой научного управления производством, обеспе​чивает его эффективность.
Анализ финансовых результатов содействует экономному использованию ре​сурсов предприятия, выявлению и внедрению передового опыта, научной орга​низации труда, преду​преждению излишних затрат, разных недостатков в работе и т.д. В результате этого укрепляется экономика предприятия, повышает​ся эффективность его деятельности
.

Главная цель анализа  финансовых результатов – выявление, изучение и мобилизация резервов роста доходов, прибыли, повышения рентабельности при улучшении качества обслуживания покупателей. В процессе анализа проверяют степень выполнения планов по доходам, прибыли, рентабельности, изучают их динамику, определяют и измеряют влияние факторов на финансовые результаты хозяйственной и другой деятельности организаций, выявляют и мобилизуют резервы их роста.
Формирование показателей для анализа финансовых результатов на основании данных бухгалтерского учета в общем виде представлено на рисунке 1.3
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Рисунок 1.3  Последовательность формирования показателей для анализа финансовых результатов

Задачами анализа финансовых результатов являются: проведение расчетов по определению валовой прибыли, прибыли от реализации, финансовых результатов от прочих доходов и расходов, прибыли до налогообложения, нераспределенной прибыли; изучение факторов формирования валовой прибыли (убытка), чистой прибыли; абсолютных изменений по сравнению с базовым периодом;  выполнения плановых показателей по прибыли; расчет структуры прибыли до налогообложения (прибыли отчетного года) и анализ ее динамики; обоснование и количественное определение факторов изменения прибыли от реализации; обоснование и количественное измерение факторов влияющих на изменение прибыли до налогообложения: за счет факторов изменения прибыли от реализации; за счет изменения прибыли (убытка) от прочих доходов и расходов; анализ формирования факторов изменения прибыли за отчетный период и чистой прибыли; выявление и количественное измерение резервов роста прибыли; анализ формирования показателей рентабельности, обоснование и количественное измерение факторов ее изменения и резервов повышения
.
Подводя итоги сказанному в настоящей части исследования нужно отметить, что прибыль предприятия характеризует конечные финансовые результаты его деятельности и размер денежных накоплений. Она зависит от объема реализации продукции, эффективности использования ресурсов субъекта хозяйствования.

1.2. Источники формирования и направления использования прибыли

В экономической теории и практике, в зависимости от метода исчисления, оперируют следующими понятиями прибыли: экономическая, бухгалтерская, прибыль от реализации, отчетная, чистая, валовая, номинальная, реальная, минимальная, нор​мальная (удовлетворительная), максимальная, целевая, недопо​лученная, поток наличности, прибыль как способность к самофи​нансированию, предпринимательская, допустимая, нераспределен​ная (накопительная), облагаемая и не облагаемая налогом, консолидированная, остающаяся в распоряжении организации и др
.
Экономическая прибыль — разность между полученной выручкой (валовыми доходами) и экономическими издержками (явные+неявные (издержки упущенных возможностей)). Экономические издержки плюс экономическая прибыль представляют собой сумму валовых доходов.
Бухгалтерская прибыль — разность между полученной выруч​кой (валовыми доходами) и бухгалтерскими (явными) издержками. Бухгалтерская прибыль тождественна прибыли отчетного периода и прибыли от реализации продукции. 
Прибыль до налогообложения включает прибыль от продаж и других видов деятельности, сальдо доходов и расходов от прочих 
Чистая прибыль в отечественной практике определяется как разность между балан​совой прибылью и налогами, выплачиваемыми предприятием из балансовой прибыли. Номинальная прибыль характеризует фактически полученный ее размер.
Реальная прибыль — это номинальная прибыль, скорректиро​ванная на уровень инфляции. Она характеризует покупательную способность предприятия.
Минимальная, нормальная, целевая и максимальная прибыли связаны с планируемым объемом деятельности, достижение каж​дой из них означает, что предприятие находится в зоне убыточ​ности, безубыточности, прибыльности.
Под целевой прибылью понимается та прибыль, которая остает​ся после уплаты налогов и соответствует потребностям предприятия в его социальном и производственном развитии.
Под нормальной прибылью понимается минимальное возна​граждение предпринимателю, удерживающее его в выбранной им отрасли деятельности. 
Максимальная прибыль является основной целевой установкой для частного предприятия, ориентированного на достижение определенного притока денежных средств (наличности) в определен​ные периоды. Достижение максимальной прибыли означает стрем​ление к максимальному увеличению прибыли в обороте или к ее росту на определенную величину, к снижению расходов до миниму​ма или к тому, чтобы определенный уровень издержек не был повы​шен, к обеспечению ликвидности, т. е. к тому, чтобы предприятие в любой момент было в состоянии оплачивать свои срочные обя​зательства, к развитию мощностей предприятия. Максимальная прибыль достигается при таком объеме деятельности, когда граничный предельный доход равняется граничным затратам
.
Недополученная прибыль (издержки упущенных возможнос​тей) — денежные доходы, которые могло бы получить предприятие (фирма) при более выгодном использовании принадлежащих ей ресурсов.
Консолидированная прибыль - это прибыль, свободная от бухгалтерской отчетности о деятельности и финансовых резуль​татах материнских и дочерних предприятий, находящихся в опре​деленных юридических и финансовых взаимоотношениях. Консо​лидация предприятий определяется экономической целесообраз​ностью. Наличие нескольких мелких предприятий, юридически самостоятельных, но экономически взаимосвязанных в большинстве случаев выгоднее, чем создание крупного предприятия (фирмы)  Выгоды определяются возможностью экономии на налоговых пла​тежах, снижения отрицательных последствий от рисковой деятель​ности в бизнесе, диверсификации деятельности.
Прибыль, остающаяся в распоряжении организации, представ​ляет собой  чистую  прибыль за  вычетом  налогов  и  отчислений, производимых из чистой прибыли. 
Источниками экономической прибыли являются реализация продукции, прочая реализация, внереализационные операции, инновационная деятельность и т.д. Бухгалтерская прибыль тождественна прибыли отчетного периода и прибыли от реализации продукции.
Источники прибыли определяют механизм формирования прибыли на предприятии. Прибыль от реализации продукции – это финансовый результат, полученный от основной деятельности предприятия. Финансовый результат определяется отдельно по  каждому виду деятельности предприятия, относящемуся к реализации продукции, выполнению работ, оказанию услуг. Он равен разнице между выручкой от реализации продукции, работ, услуг в действующих ценах и затратами на ее производство и реализацию.
Прибыль от продаж продукции, работ, услуг занимает наибольший удельный вес в структуре прибыли предприятия. Ее величина формируется под воздействием трех основных факторов: себестоимости продукции, объема реализации и уровня действующих цен на реализуемую продукцию. Важнейшим из этих факторов является себестоимость. Количественно  в структуре цены она занимает значительный удельный вес, поэтому снижение себестоимости  очень заметно сказывается на росте прибыли при прочих равных условиях. Однако следует иметь в виду, что в условиях резкого роста цен и  недостатка собственных оборотных средств предприятий возможность прироста прибыли в результате снижения себестоимости исключена
.

Увеличение объема реализации продукции в натуральном выражении при прочих равных условиях ведет к росту прибыли. Возрастающие объемы  производства продукции, пользующейся спросом, могут достигаться с помощью капитальных вложений, что требует направление прибыли на покупку более производительного оборудования, освоения новых технологий. Предприятия, имеющие средства для проведения капитальных вложений, реально увеличивают свою прибыль, если обеспечивают рентабельность инвестиций выше темпов инфляции .

Под прибылью от прочих доходов и расходов понимается финансовый результат от реализации: основных фондов, сырья, материалов, нематериальных активов в виде лицензий, патентов, торговых ма​рок, ценных бумаг, иностранной валюты и прочего имущества организации. Прибыль определяется в виде разницы между отпус​кной ценой и балансовой стоимостью имущества, расходами на реализацию, косвенными налогами и отчислениями во внебюд​жетные фонды, включаемыми в отпускную цену .

А так же в состав прибыли от прочих доходов и расходов входит прибыль (убыток) по операциям различного характера, не относящимся к основной деятельности организации и не связанным с реализацией продукции, основ​ных средств, иного имущества организации, выполнением работ, оказанием услуг. Финансовый результат определя​ется как доходы (убытки) за минусом расходов по прочим операциям.
К таким доходам относятся:
- прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году (например, суммы, поступившие от поставщиков по пере​расчетам за услуги и материальные ценности, полученные и израсходованные в прошлом году; суммы, полученные от покупателей, заказчиков по перерасчетам за реализован​ную в прошлом году продукцию и др.);
-  доходы от дооценки товаров;
- поступление сумм в счет погашения дебиторской за​долженности, списанной в прошлые годы, в убыток;
- положительные курсовые разницы по валютным сче​там и операциям в иностранной валюте;
-  проценты, полученные по денежным средствам, чис​лящимся на счетах организации.
К расходам и потерям относятся:
- убытки по операциям прошлых лет, выявленные в отчетном году, от уценки товаров, от списания безнадеж​ной дебиторской задолженности;
- недостачи материальных ценностей, выявленные при инвентаризации;
- отрицательные курсовые разницы по валютным сче​там и операциям в иностранной валюте;
- некомпенсируемые потери от стихийных бедствий с учетом затрат по предотвращению или ликвидации послед​ствий стихийных бедствий (при этом исключается стоимость полученного металлолома, топлива, других материалов);

- некомпенсируемые убытки в результате пожаров, аварий, других чрезвычайных событий, вызванных экстре​мальными ситуациями;
- затраты на содержание законсервированных произ​водственных мощностей и объектов, за исключением зат​рат, возмещаемых из других источников;
- судебные издержки, арбитражные сборы и др.

 Объектом распределения является прибыль до налогообложения  предприятия. 

Под распределением прибыли понимается направление прибыли в бюджет и по целевому использованию на предприятии. Законодательно распределение прибыли регулируется в той ее части, которая поступает в бюджет в виде налогов и других обязательных платежей. 

Определение направлений расходования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, находится в компетенции предприятия
.

Рассматривая механизм распределения прибыли можно установить, что одна часть прибыли в виде налогов и сборов по​ступает в бюджет государства и использу​ется на нужды общества, а вторая часть ос​тается в распоряжении предприятия, из которой производятся отчисления в благотворительные фонды, выплата процентов, экономических санкций и другие расходы, покрываемые за счет прибыли. Оставшая​ся сумма — нераспределенная прибыль, которая используется на выплату дивиден​дов акционерам предприятия, на расшире​ние производства, материальное поощре​ние работников, пополнение собственного оборотного капитала и т.д.
Для повышения эффективности производства очень важно, чтобы при распределении прибыли была достигнута оптимальность в удовлетворении интересов го​сударства, предприятия и работников. Государство заинтересовано получить как можно больше прибыли в бюджет. Руко​водство предприятия стремится направить большую сумму прибыли на расширенное воспроизводство. Работники заинтересо​ваны в повышении оплаты труда.
1.3 Показатели эффективности и методика их расчета, роль и задачи анализа в поиске резервов повышения уровня рентабельности
Проблема эффективности занимает одно из центральных мест среди совокупности проблем, стоящих перед обществом.
Получение прибыли является результатом вложения капитала в активы, использование которых принесло экономическую выгоду. Абсолютная сумма прибыли, полученная предприятием, характеризует финансовую результативность его деятельности, но не позволяет проанализировать достаточность полученного эффекта
. 
Поэтому, изучая конечные финансовые результаты деятельности предприятия, важно анализировать не только динамику, структуру, факторы и резервы роста прибыли, но и соотношение эффекта (прибыли) с имеющимися или использованными ресур​сами, а также с доходами предприятия от его обычной и прочей хозяйственной деятельности. Необходимость данного сравнения можно также объяснить тем, что многие предприятия, получившие одинаковую сумму прибыли, имеют различные объёмы товарооборота, разные издержки ресурсы.

Эффективность производства характеризует его результатив​ность, которая находит свое выражение в росте благосостояния насе​ления страны. Следовательно, эффективность производства можно определить как оптимальное использование ресурсов в сопоставле​нии с общественными потребностями.
Следовательно, эффективность выражает степень эффекта и в са​мом общем виде выражается формулой:
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где 
Р – результаты производства; 

З – затраты на получение данного результата
.

Для оценки уровня эффективности функционирования предприятия чаще всего используют относительные показатели — показатели рентабельности (доходности, прибыльности).
Рентабельность — это степень доходности, выгодности, прибыльности бизнеса. Она измеряется с помощью целой системы относительных показателей, характеризующих эффектив​ность работы предприятия в целом, доходность различных на​правлений деятельности (производственной, коммерческой, инвестиционной и т.д.), выгодность производства отдельных видов продукции и услуг. Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина отражает соотношение эффекта с вложенным капиталом или потребленными ресурса​ми. Их используют для оценки эффективности деятельности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.
Роль и значение показателя рентабельности заключатся в следующем:

- рентабельность является одним из основных критериев оценки эффективности работы предприятия;

- повышение рентабельности характеризует цель предприятия любой отрасли в рыночной экономике;

- рентабельность – результативный, качественный показатель деятельности предприятия;

- рост рентабельности способствует повышению финансовой устойчивости предприятия;

- увеличение рентабельности обеспечивает победу предприятия в конкурентной борьбе и способствует выживанию предприятия в рыночной экономике;

- рентабельность имеет важное значение для собственников (акционеров и учредителей), так как при её увеличении возрастает интерес к данному предприятию, растёт цена акции;

- кредиторов и заёмщиков денежных средств уровень рентабельности интересует с точки зрения реальности получения процентов по обязательствам, снижения риска невозврата заёмных средств, платёжеспособности предприятия;

- динамика рентабельности предприятия изучается налоговыми службами, фондовыми биржами, министерствами;

- для предпринимателей показатель рентабельности характеризует привлекательность бизнеса в данной сфере.

В экономической литературе приводится большое количество показателей рентабельности. Каждый их них играет определённую роль в оценке эффективности деятельности предприятия. На практике следует использовать систему показателей рентабельности.

Для расчета уровня доходности предприятия все показатели рентабельности могут быть объединены в следующие группы:
1. Показатели, рассчитываемые для оценки доходности деятельности предприятия в целом. Методика их расчета основана на применении показателей прибыли предприятия или прибыли от реализации продукции, чистой прибыли (в числителе) и показате​лей реализованной продукции, себестоимости, величины акцио​нерного капитала, вложенного капитала, собственного капитала, заемного капитала или совокупного капитала (в знаменателе).
2. Показатели, рассчитываемые для оценки доходности про​дукции, а также используемых ресурсов производства и затрат. Методика их расчета также базируется на применении показателей прибыли предприятия, прибыли от реализации продукции, чистой прибыли (в числителе) и показателей совокупных затрат себестоимости, основных фондов, оборотных средств, оплаты тру​да, численности работников, производственных площадей и т.д.

Наиболее распространенными показателями в практике отече​ственных предприятий являются:
•
рентабельность продукции - определяется как отношение прибыли предприятия (прибыли от реализации продукции или чистой прибыли) к себестоимости продукции (изготовленной, то​варной или реализованной);

•
рентабельность изделия - определяется как отношение при​были, закладываемой в цену изделия, к себестоимости изделия. 
Кроме того, предприятие может использовать и ряд других по​казателей рентабельности для характеристики уровня доходности своих активов, ресурсов и продукции.
Рентабельность производства (Рпр) определяется по формуле
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где Пп – прибыль предприятия, руб.; ОПФ - среднегодовая стои​мость основных производственных фондов, руб.; НОС - норми​руемые оборотные средства, руб.

Рентабельность реализованной продукции (Рп) определяется по формуле:
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где Пк.в – годовой прирост прибыли в результате реализации капи​тальных вложений; KB – капитальные вложения, руб. 

Рентабельность оборота (Р0) определяется по формуле
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где В – выручка от реализации продукции, руб.
Рентабельность текущих активов (Рт.а) определяется по формуле:
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где Пч – прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, руб.; ТА – средняя величина текущих активов, руб.
Рентабельность, собственного капитала (Рс.к) определяется по формуле
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где СК – величина собственного капитала на определенную дату (средняя за период), руб.

Рентабельность изделия (Ри) определяется по формуле
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где Пед – прибыль на единицу изделия, руб.; С - себестоимость из​делия, руб.
Рентабельность инвестированного капитала (Ри.к) определяет​ся по формуле
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где ИК – средний инвестированный капитал, руб.

Рентабельность основных фондов (Ро.ф) определяется по формуле
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Рентабельность заемных средств (Рз.с) определяется по формуле:
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где Пз.с – плата за пользование заемными средствами, руб.; ЗС – средства, привлеченные на заемной основе (долгосрочные и крат​косрочные) на определенную дату (средняя величина), руб.

Рентабельность активов (Ра) определяется по формуле:
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где СА – средняя величина активов, руб.

Рентабельность совокупных вложений капитала (Рс.в.к) опреде​ляется по формуле:
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где Рз.с – расходы, связанные с привлечением средств на заемной основе, руб.,;

ИК – величина совокупного используемого капитала на определенную дату (средняя величина), руб.
Рентабельность инвестиций (Ри) определяется по формуле
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где В – величина валюты баланса на определенную дату (средняя за период), руб.; КО – величина краткосрочных обязательств на определенную дату (средняя за период), руб.

Рентабельность товарной продукции (Рт.п) определяется по формуле
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где Ст.п – себестоимость товарной продукции, руб.

Так как рентабельность находится в прямой зависимости от величины прибыли, поиск путей роста рентабельности должен рассматриваться  в синтезе с ростом прибыли. Важнейшими путями роста прибыли являются увеличение доходов от продаж продукции, а также от других видов произ​водственно-коммерческой деятельности предприятия. Однако на промышленных предприятиях основным видом доходов является выручка от реализации продукции, рост которой достига​ется за счет:
•
изучения рынка продукции на основе маркетинговых исследований и обеспечения производства продукции в соответ​ствии с требованиями потребителя;
•
обеспечения конкурентоспособности производимой продукции путем повышения ее качества, снижения себестои​мости, а также сервисного послепродажного обслуживания;
•
рост цен на основе повышения качества продукции в результате инновационной деятельности предприятий и созда​ния товаров рыночной новизны.
Экономический анализ – важнейшая стадия работы, предшествующая планированию и прогнозированию рентабельности промышленных предприятий.

Цель анализа рентабельности предприятия – изучить эффективность функционирования субъекта хозяйствования, степень его доходности и прибыльности. Как правило, анализ рентабельности проводят в тесной взаимосвязи с анализом финансовых результатов, так как величина рентабельности напрямую зависит от суммы полученной прибыли.

 На современном этапе развития экономики Российской Федерации можно определить следующие задачи рентабельности предприятия:

- контроль за выполнением плана прибыли и  рентабельности, их изменение в динамике по видам, в целом по предприятию, по структурным подразделениям и во временном аспекте;

- изучение изменений показателей рентабельности по сравнению с планом, в динамике в целом по предприятию, по структурным подразделениям (по годам, кварталам);

- выявление и измерение влияния факторов, воздействующих на формирование прибыли и показатели рентабельности;

- выявление резервов увеличения прибыли и рентабельности;

- оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;

- разработка мероприятий по увеличению рентабельности предприятия.
Основными источниками информации при анализе прибыли и рентабельности являются: финансовая отчетность (форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках», данные оперативного учета и бухгалтерского учета по счетам учета 90, 91, 92, 99, данные бизнес-планов.

АНАЛИЗ ФОРМИРОВАНИЯ И ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ПРИБЫЛИ.

2.1 Организационно-экономическая характеристика ОАО НПО «Молния»
ОАО Научно-производственное объединение «Молни» — одно из крупнейших предприятий авиакосмической промышленности России. В настоящее время предприятие включено в состав концерна «Авиационное оборудование «ГК «Ростехнологии».
Научно-производственное объединение «Молния» было организовано в 1976 году для создания первого в России пилотируемого космического корабля многоразового использования. При росте космических перевозок потребность в таком транспортном средстве диктовалась необходимостью резкого снижения стоимости запусков. Время, когда за доставку полезной нагрузки на орбиту платили любую цену, уже прошло, специалисты по ракетной технике во всём мире начали считать деньги, а их заказчики не могли больше мириться с тем, что сверхдорогие электронные системы и ракетные двигатели уничтожаются в результате единственного запуска. Разработка многоразовых систем выведения была логической ступенью развития техники, и в 70-х годах в США приступили к работе над системой «Спейс Шаттл», а в Советском Союзе - над «Бураном».
НПО «Молния» возникло на базе двух конструкторских бюро – «Буревестник» (Главный конструктор А.В.Потопалов), имевшего опыт создания конструкций больших сверхзвуковых самолётов и зенитных ракет, и «Молния» (Главный конструктор М.Р.Бисноват), разрабатывавшего беспилотные летательные аппараты, - и Экспериментального машиностроительного завода (Генеральный конструктор В.М.Мясищев), на котором проектировались и испытывались тяжёлые и высотные самолёты.

ОАО «НПО «Молния» является юридическим лицом, имеет в собственности обособленное имущество, несет самостоятельную ответственность по своим обязательствам, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, исполнять обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

Основным видом хозяйственной деятельности ОАО «НПО «Молния» является разработка и создание образцов авиационно-космической и ракетной техники, проведение широкого спектра исследований и натурных испытаний.
Имущество ОАО «НПО «Молния», составляют оборотные средства, внеоборотные активы, фонды, а также иные ценности, стоимость которых отражаются на балансе предприятия.
Источниками формирования имущества ОАО «НПО «Молния»,  являются:

•взносы Учредителей в уставный капитал предприятия;

•доходы от реализации своей продукции, работ и услуг;

•доходы от оказания услуг населению;

•доходы за выполненные и оказанные услуги и работы по хозяйственным договорам;

•иные источники, не запрещенные законодательными актами Российской Федерации.

Чистая (после уплаты всех налогов и других обязательных платежей) прибыль, образующаяся из собственных доходов ОАО «НПО «Молния», остается в его распоряжении и распределяется в соответствии с решениями Совета Учредителей.

Управление ОАО «НПО «Молния», осуществляется в соответствии с законодательством Российской Федерации и Уставом на основе сочетания прав и интересов работников предприятия и его Учредителей.

Возглавляет ОАО «НПО «Молния», директор, назначаемый на должность и освобождаемый от должности решением Совета учредителей. Директор руководит деятельностью ОАО «НПО «Молния»; без доверенности действует от имени ОАО «НПО «Молния», представляя его  интересы во всех организациях, учреждениях, предприятиях; осуществляет управление финансово-хозяйственной деятельность предприятия.

Внешний контроль за деятельностью ОАО «НПО «Молния», осуществляется при помощи аудиторских проверок финансово-хозяйственной деятельности предприятии, которая проводится по инициативе Учредителей, а также при помощи иных контрольно-ревизионных мероприятий, которые проводятся уполномоченными на то органами (налоговые органы).

В приложении 1 представлена производственная структура ОАО «НПО «Молния».

Порядок ведения бухгалтерского учета в ОАО «НПО «Молния» закреплен приказом об учетной политике, приложением к которой является рабочий план счетов.

Руководство бухгалтерским учетом в организации осуществляет главный бухгалтер. Главный бухгалтер назначается на должность и освобождается от должности руководителем организации в соответствии с ее учредительными документами. 

Главный бухгалтер предприятия подчиняется непосредственно руководителю организации.

В компетенцию главного бухгалтера входят:

- постановка и ведение бухгалтерского учета в организации;

- формирование учетной политики организации;

- составление и своевременное представление полной и достоверной бухгалтерской и налоговой отчетности.

Указания и распоряжения главного бухгалтера в пределах его компетенции обязательны для всех структурных подразделений и работников организации.

Денежные и расчетные документы, финансовые и кредитные обязательства без подписи главного бухгалтера считаются недействительными и не принимаются к исполнению.
На сегодняшний день ОАО «НПО «Молния» находится в сложной финансовой ситуации.

Счетная палата РФ считает, что одно из крупнейших предприятий авиакосмической промышленности России - ОАО «Научно-производственное объединение «Молния», в отношении которого в декабре 2010 года была введена процедура банкротства, можно не только сохранить, но и дать новый импульс развития, следует из материалов контрольного ведомства.

Коллегия Счетной палаты рассмотрела результаты проверки наличия признаков преднамеренного или фиктивного банкротства в финансово-хозяйственной деятельности ОАО «Научно-производственное объединение «Молния» (Москва) за 2009-2010 годы. Предприятие занимается разработкой и созданием образцов авиационно-космической и ракетной техники, проводит широкий спектр исследований и испытаний. В Счетной палате отмечают, что изменения геополитической и военной доктрины России, следствием которых было свертывание ряда программ авиационно-космического направления и сокращение финансирования космической отрасли, негативно отразились на финансовом положении ОАО «НПО «Молния».

В ходе проверки выявлено, что несовершенство действующей системы формирования, размещения и исполнения государственного оборонного заказа, в частности, механизма его ценообразования, приводило к дополнительным финансовым затратам общества при производстве военной продукции. Убыточная деятельность ОАО «НПО "Молния» в течение длительного времени привела к хронической, острой нехватке оборотных средств и, как следствие, наращиванию кредиторской задолженности. Аудиторы отмечают, что отрицательная динамика показателей платежеспособности и финансовой устойчивости ОАО «НПО «Молния» подтверждала наличие признаков банкротства в 2009-2010 годах. Специалисты из аудиторской службы Счетной палаты считают, что одной из причин неплатежеспособности и финансовой неустойчивости предприятия явилась неэффективная деятельность учредителей (участников) ОАО «НПО «Молния» в лице Росимущества и ГК «Ростехнологии». Так, по мнению аудиторов, основными акционерами (их представителями) не обеспечено принятие своевременных мер финансового оздоровления и государственной поддержки. В Счетной палате РФ считают, что в условиях нехватки оборотных средств и увеличения долговых обязательств предприятия Росимуществом была отклонена программа финансового оздоровления ОАО «НПО «Молния» на 2007-2009 годы, это значительно ухудшило его финансовое положение. Вместе с тем, с учетом имеющихся у предприятия активов, проведение мероприятий по его финансовому оздоровлению, оказание мер государственной поддержки и организация эффективной системы управления позволит не только сохранить предприятие, но и развить научно-производственную направленность его деятельности. Счетная палата направила представления в ГК «Ростехнологии» и Росимущество, а также информационное письмо - в правительство РФ. Отчет о результатах проверки был направлен в палаты Федерального Собрания РФ. Кроме того, копии отчета и актов проверки направляются в ФСБ России.

В таблице 2.1 приведены основные экономические показатели деятельности ОАО «НПО «Молния» за 2008-2010 г.
Таблица 2.1

Основные показатели хозяйственной деятельности ОАО «НПО «Молния» 2008-2010 гг., тыс. руб.
	Показатели
	2008
	2009
	2010
	Отклонение, +/-2009-2008
	Отклонение, +/-2010-2009
	Темп роста, %

2009-2008
	Темп роста, %

2010-2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.Выручка от продаж без налогов:
	237789,4
	201435
	398632
	-36354,4
	197197
	84,7
	197,9

	2. Себестоимость реализованных товаров, работ, услуг
	128273
	112072
	265949
	-16201
	153877
	87,4
	237,3

	3. Валовая прибыль
	109516,4
	89362,9
	132683,3
	-20153,5
	43320,4
	81,6
	148,5

	4. Коммерческие расходы
	 
	113
	 
	113
	-113
	 
	0,0

	5. Управленческие расходы
	76480
	45717
	59117,4
	-30763
	13400,4
	59,8
	129,3

	5 Прибыль (убыток) от продаж
	33036,4
	43533
	73565,9
	10496,6
	30032,9
	131,8
	169,0

	6.Проценты к получению
	231
	119
	 
	-112
	-119
	51,5
	0,0

	7.Проценты к уплате
	45643
	47707
	34950
	2064
	-12757
	104,5
	73,3

	8. Доходы от участия в других организациях
	231
	119
	 
	-112
	-119
	51,5
	0,0

	9. Прочие доходы
	22142
	15460
	 
	-6682
	-15460
	69,8
	0,0

	10. Прочие расходы
	32757
	11666
	17009
	-21091
	5343
	35,6
	145,8

	11. Прибыль (убыток) до налогообложения
	-22288,6
	56
	21606,9
	22344,6
	21550,9
	-0,3
	38583,8

	12. Налоги и сборы, платежи и расходы, производимые из прибыли
	5658
	-94
	6341,9
	-5752
	6435,9
	-1,7
	-6746,7

	13. Чистая прибыль (убыток)
	-27946,6
	150
	15265
	28096,6
	15115
	-0,5
	10176,7


На основании данных, приведенных в таблице 2.1 можно сделать выводы о том, что в 2009 г. выручка от продаж составила 201435 тыс. рублей, что на 36354,6 тыс. рублей или на 15,3% ниже, чем в 2008 г. Себестоимость реализованной продукции составила 112072 тыс. рублей, что на 16207 тыс. рублей или на 12,6% ниже, чем в 2008 г. Отрицательной тенденцией является тот факт, что снижение объемов продаж шло более высокими темпами, чем снижение себестоимости продаж, что наряду со снижением объемов продаж так же отрицательно сказалось на прибыли от основной деятельности. 
Валовая прибыль за 2009 г. составила 89362,9 тыс. руб., что на 20153,5 тыс. рублей или на 17,4% ниже, чем в 2008 г.

Управленческие расходы за 2009 г. составили 45717 тыс. рублей, что на 30763 тыс. рублей или 40,2% ниже, чем в 2008 г. В условиях сокращения объемов производства и реализации снижение управленческих расходов является позитивным шагом, который позитивно отражается на финансовом результате от основной деятельности.
Прибыль от продаж за 2009 г. составила 43533 тыс. рублей, что на 10496,6 тыс. рублей или на 31,8% выше, чем в 2008 г. В условиях снижения объемов реализации рост прибыли от реализации объясняется эффективной работой менеджмента организации.

Рассматривая результаты от прочей реализации в ОАО «НПО «Молния» за 2009 г. нужно отметить следующее. Проценты к получению за 2009 г. составили 119 тыс. рублей, что на 112 тыс. рублей или на 48,5% ниже, чем в 2008 г. Проценты к уплате составили 47707 тыс. рублей, что на 2064 тыс. рублей или на 4,5% выше, чем в 2008 г. Прочие доходы за 2009 г. составили 15460 тыс. рублей, что на 6682 тыс. рублей ниже, чем в 2008 г. Прочие расходы составили 11666 тыс. рублей, что на 21091 тыс. рублей или на 64,4% ниже, чем в 2008 г. Если суммировать, то сумма доходов от прочих операций существенно ниже, чем сумма расходов по ним. Тем не менее, не смотря на отрицательную динамику, руководству ОАО «НПО «Молния» удалось существенно снизить прочие расходы. Однако основная доля приходится на проценты к уплате. Это связано с существенным недостатком оборотных средств в организации, так как для осуществления финансово-хозяйственной деятельности ОАО «НПО «Молния» вынуждено наращивать объем заемных средств.
Прибыль до налогообложения за 2009 г. составила 56 тыс. рублей, что превышает убыток до налогообложения 2008 г. на 22344,6 тыс. рублей.

С учетом отложенных налоговых обязательств, чистая прибыль за 2009 г. составила 150 тыс. рублей, что превышает чистый убыток за 2008 г. на 28096,6 тыс. рублей. Наличие прибыли по итогам работы за 2009 г., хоть и очень не большой, является положительной тенденцией, которая свидетельствует о том, что, не смотря на спад объемов реализации, в ОАО «НПО «Молния» эффективность деятельности повысилась. Об оздоровлении финансовой ситуации говорит тот факт, что от основной деятельности получена прибыль, то есть производственные процессы рентабельны.
По итогам работы за 2010 г. можно сделать следующие выводы. Выручка от продаж за 2010 г. составила 398632 тыс. рублей, что на 197197 тыс. рублей или 97,9% выше, чем в 2009 г. Себестоимость составила 265949 тыс. рублей, что на 153877 тыс. рублей или на 137,3% выше, чем в 2009 г. Отрицательным является опережающий темп роста себестоимости над темпами роста выручки от реализации. Валовая прибыль за 2010 г. составила 132683,9 тыс. рублей, что на 43320,4 тыс. рублей или на 48,5% выше, чем в 2009 г. Управленческие расходы составили 59117,4 тыс. рублей, что 13400,4 тыс. рублей или на 29,3% выше, чем в 2009 г.
Прибыль от продаж за 2010 г. составила 73565,9 тыс. рублей, что на 30032,9 тыс. рублей или на 69% выше, чем в 2009 г.
Проценты к уплате составили 34950 тыс. рублей, что на 12757 тыс. рублей или на 26,7% ниже, чем в 2009г., что является положительной тенденцией. Прочих доходов ОАО «НПО «Молния» в 2010 г. не поучило, а прочие расходы составили 17009 тыс. рублей, что на 5343 тыс. рублей или на 45,8% выше, чем в 2009 г.

Прибыль до налогообложения за 2010 г. ставила 21606 тыс. рублей, что на 21550,9 тыс. рублей выше, чем в 2009 г. Это положительная тенденция, так как, несмотря на неблагоприятное соотношение темпов роста объемов реализации и себестоимости реализованной продукции, рост управленческих расходов, процентов к уплате и прочих расходов на фоне отсутствии я прочих доходов, привели к росту прибыли за отчетный период. Можно сделать предположение, что основным фактором, который оказал влияние на рост прибыли, стал объем реализации.

Чистая прибыль за 2010 г. составила 15265,7 тыс. рублей, что на 15115 тыс. рублей выше, чем в 2009 г.

На основании проведенного анализа основных показателей за 2008 – 2010 г. можно сделать выводы о том, что в анализируемом период ОАО «НПО «Молния» наилучший финансовый результат получило по итогам 2010г., так как была получена прибыль как основной деятельности, так и по итогам года, а так же чистая прибыль.

Подводя итоги можно согласиться с выводами Счетной палаты РФ о том, что у ОАО «НПО «Молния» есть все шансы избежать банкротства, что подтверждают и результаты проведенного анализа. В 2009 г. на предприятии была получена пусть и не большая прибыль, а в 2010 г. можно говорить уже о существенном росте финансовых результатов.

2.2 Анализ состава структуры и динамика прибыли ОАО «Молния

Финансовый результат предприятия представляют собой 
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